Ciudad, mujer y conflicto: el comercio ambulante en el D.F.

José Luis Lezama*

El propésito de este trabajo es analizar las caracteristicas socioeconémi-
cas generales de un grupo de vendedoras ambulantes del Centro Histori-
co de la Ciudad de México, contextualizandolo en el marco sociopolitico
del comercio ambulante de la Ciudad de México.

Una primera parte la constituye una presentacion del tema mujer y
trabajo; a continuacitén se realiza una problematizacién de los actores
mas directamente involucrados en el comercio ambulante en el Distrito
Federal. Finalmente se hace una descripcién y recapitulacién de las ca-
racteristicas generales de las mujeres ocupadas en esta actividad.

Antecedentes histéricos

Los afios cuarenta son considerados por diversos autores como
fundamentales para la evolucién posterior del pais, porque en
ellos empiezan a consolidarse algunas de las tendencias mas cla-
ras de un modelo de desarrollo que, ya desde lo§ afios treinta, se
venia configurando; éste se basé en una industrializacién que, al
menos en su primera etapa, pareci6 representar una alternativa
de desarrollo auténomo y autosostenido para México.

No obstante, a pesar de sus logros iniciales, el proceso econé-
mico no devino en un desarrollo integral, reduciéndose en sus as-
pectos més esenciales a un intenso incremento de los indicadores
econodmicos, pero en el contexto de grandes desigualdades y de un
progresivo deterioro de las condiciones de vida de grandes secto-
res de la poblacidn. Entre 1940 y 1970 la economia mexicana se
desarrolld de manera insolita, llegando incluso a hablarse de un
“milagro econdémico mexicano”. En este periodo el pais crecié a
una tasa anual superior a 6% (maés de 3% per cdpita). La produc-
cién manufacturera se elevd en més de 8%. En 1960, por ejemplo,
tan solo el sector agricola empleaba a méas de 65% de la fuerza de
trabajo, aportando poco méas de 23% del producto interno bruto;
no obstante, para 1970 la relacién habia cambiado rotundamente,
pues dicho sector s6lo absorbia la mitad de la fuerza de trabajo se-
fialada y contribufa dnicamente con 16% del producto interno
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bruto. Las actividades manufactureras pasaron de representar
17.8% del PIB a 26% y a absorber 16% de la fuerza de trabajo. Este
proceso de industrializacién en México logré que, para 1970, el
pais fuera autosuficiente en la produccion de alimentos, petréleo,
acero y otros bienes de consumo (Hansen, 1983: 57). Entre 1940
y 1970 el modelo de desarrollo mexicano habia logrado sus objeti-
vos econdmicos mas importantes; no obstante, las metas del desa-
rrollo social no corrieron la misma suerte, lo cual se hizo evidente
en los problemas de distribucién de la riqueza que pronto denota-
ron la presencia de grandes contrastes entre pequefios grupos
enriquecidos y una gran proporcion de la poblacién que empezé
a mpstrar claros sintomas de empobrecimiento (Hewitt, 1977).

Para 1970 el pais contaba con 44.7% de su poblacién asentada
en ciudades y las tendencias demogréficas a la concentracién se
combinaban con la de las actividades econdmicas. Estos aiios,
aun con los ingresos petroleros, son anos de crisis. En 1970 el de-
sempleo afecta a 35% de la PEA en el D.F. y para fines de la
década se estiman cifras de subempleo cercanas a 50% {Schtein-
gart y Perlo, 1984: 112).

La fuerte industrializacion no sélo dio lugar a nuevas activida-
des en el campo de la produccidn, la comercializacién y el consu-
mo, sino que también generd nuevos grupos sociales y el fortaleci-
miento de algunos de los existentes. Ademas de surgir y ampliarse
segmentos completos de la clase media, se multiplicaron también
los grupos populares, desempleados y subempleados que ya no te-
nian cabida en la estructura econdémica y que poco a poco fueron
conformando los distintos sectores de la informalidad.

El Estado, impulsor principal del desarrollo, se enfrentd ade-
mas ante el problema de satisfacer el conjunto de demandas urba-
nas de estos grupos sociales que el proceso'de urbanizacion habia
generado. Los medios de consumo colectivo se constituyeron en
uno de los rubros del gasto social méas significativo, precisamente
por la magnitud de la poblacién de ciudades como la de México, y
comenzaron a replantearse también como elemento de negociacion
y fuente de conflicto entre distintos agentes sociales. La poblacion
que se habia concentrado en las ciudades debido a la migracion,
en parte respondia a las necesidades basicas del desarrollo indus-
trial. Por ello, parecio adaptarse de manera adecuada a las necesi-
dades de la industria y servicios que demandaban mano de obra
abundante y barata. La ciudad se convirtio, por lo tanto, en un
apoyo fundamental para el proceso de industrializacion, puesto
que puso al alcance del capital una fuerza de trabajo que, por su
bajo costo de reproduccion, amplié los méargenes de ganancia de
las distintas empresas capitalistas all{ instaladas. Por ello, puede
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decirse que la escasa inversién en medios de consumo colectivo
para los grupos populares y los bajos salarios facilitaron una fuer-
te y rdpida acumulacién de capital.

Desde principios de los afios setenta, y como un resultado de
la crisis del modelo de desarrollo mexicano, las reivindicaciones
urbanas se convierten en objetivo de lucha popular, pues la pobre-
za y el desempleo parecian extenderse a diversos sectores de la
poblacién; pero la conflictividad del espacio urbano se agranda
por la multiplicacién de las demandas y de los grupos sociales que
las sustentan. Asi, por ejemplo, a los contingentes populares se su-
man las clases medias y altas, afadiendo a la serie de demandas
basicas de los pobres, aquellas que tienen que ver con la seguridad
publica, la calidad de los servicios, las demandas de 4reas verdes
y la defensa del medio ambiente.

En los primeros tiempos de la urbanizacion, el Estado pudo
manejar las situaciones potencialmente conflictivas y contrarres-
tar a las organizaciones urbanas que surgian. Parte de ello se ex-
plica por la capacidad del modelo econémico para ofrecer paliati-
vos a importantes grupos sociales; el resultado fue un cierto grado
de movilidad y el cumplimiento de algunas expectativas. Cuando
esto no fue suficiente, los métodos fueron la concesién, la copta-
cién y la represion; entre otros recursos el Estado se valié de la
estructura partidista para atraer a una parte significativa de los
nuevos sujetos urbanos que pudieran representar una oposicion a
las politicas del Estado. Para esto cred, dentro de la estructura
corporativa del PRI, a la CNOP. No obstante, después de los seten-
ta, estas medidas ya no fueron capaces de contener la explosion
de distintas organizaciones que, precisamente, se multiplicaban
por el deterioro de las condiciones de vida en general.

En este contexto de fines de los setenta y principios de los
ochenta, conforme se acentiia la crisis econdmica y la ciudadania
se concientiza en distintos dmbitos de lo politico, se va gestando,
paso a paso, una conciencia de los problemas urbanos que pronto
se convertirdn en objeto de reivindicacion.

Mujer, familia y trabajo

Si bien el proceso de descomposicion del modelo de desarrollo
mexicano es paulatino, a partir de los afios setenta se hace més
evidente. Algunos de sus signos son la caida de las tasas de creci-
miento econémico, el aumento del desempleo, modificaciones en
el perfil migratorio y, como veremos, cambios en la relacién entre
familia y empleo.
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Distintos estudios, tanto de México como de otros paises de
América Latina sefialan el surgimiento y generalizacién de impor-
tantes sectores de la sociedad que no logran ser incorporados al
trabajo productivo desde los inicios mismos de la industrializa-
cidn, alld por los afios treinta y cuarenta. Esto que aparecfa como
una tendencia inherente al desarrollo del capitalismo en la region,
muestra a partir de los setenta una acentuacion significativa por
la profundizacion de la crisis y, en el caso de México, obliga a im-
portantes niuicleos de poblacién a modificar sustancialmente sus
formas de reproduccién social. Asf de una insercion laboral asu-
mida como fenémeno individual, se pasa a una entendida como
respuesta colectiva, como grupo social. Es en esta perspectiva que
los estudiosos del tema detectan el papel decisivo que empieza a
tener la familia como unidad y mediaci6n, a través de la cual el
individuo asume los distintos dmbitos de su reproduccién social.
El trabajo es asf emprendido como una actividad que involucra al
grupo y por ello la familia despliega estrategias de reproduccion
mediante las cuales pretende, conciente o inconcientemente, opti-
mizar la utilizacién de sus recursos humanos para el aprovisiona-
miento de sus medios de subsistencia.

Los estudios recientes sobre la mujer tanto desde el terreno la-
boral, como desde el de las relaciones de poder y el que ataiie a
la vida cotidiana, han demostrado que la participacidn de la mujer
en las actividades econémicas no se produce en un dmbito de ar-
monfa y concordia sino que mds bien estd penetrada por el con-
flicto y la discordia. Estos derivan de la naturaleza de las relacio-
nes de poder que subyace en las interacciones entre los miembros
de la familia y, particularmente, de la relacién hombre-mujer, re-
lacién de opresion que no es eliminada por la participacién feme-
nina en la actividad econémica, o por la mayor capacidad para
aportar recursos a la familia que en muchas ocasiones demues-
tran las mujeres.

La hipétesis general que rige este trabajo sostiene que en el
conflicto por la apropiacién del espacio piblico, encabezado por
distintos grupos de vendedores ambulantes, se combinan tanto las
caracteristicas socioeconémicas y de género de los actores involu-
crados, el tipo de composicién social (grupos marginados) como
la importancia que asume este sector de la poblacidn para la sus-
tentacidén y legitimacion de los proyectos y perspectivas electora-
les de diversos partidos politicos, particularmente el PRI.

Desde el punto de vista conceptual, partimos de la perspectiva
de aquellos enfoques analiticos que relacionan la familia y el tra-
bajo femenino con las estrategias de vida instrumentadas por las
familias en épocas de crisis y en determinados contextos socioes-
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paciales. En lo referente al conflicto, nos ubicamos en aquella
perspectiva analitica segin la cual, las fuentes del cambio y del
conflicto social deben ser buscadas en todos los dmbitos de la vida
social, en la medida en que todos ellos son susceptibles de plan-
tear conilictos por la apropiacion de la “historicidad” (Touraine,
1987) o por reapropiarse o transformar los significados urbanos
(Castells, 1985).

El trabajo femenino que nos interesa problematizar es el no
asalariado, puesto que las vendedoras ambulantes que son nuestro
objeto de estudio poseen esta caracteristica general. Este tipo de
trabajo puede ser estudiado desde dos recortes teéricos. El prime-
ro es aquel que tiene que ver con la discusién sobre el cardcter de
las relaciones econdmicas que no estdn regidas por el salario en
el contexto de relaciones capitalistas de produccién dominantes;
es decir, el estatuto del trabajo no asalariado y las relaciones de
éste con el resto de la sociedad. Un segundo recorte se refiere al
analisis de las formas de reproduccién de las familias no asalaria-
das, asf como a los mecanismos de que se valen para ello. Esto
quiere decir: las formas especificas en que las familias conciben
la sociedad de la que forman parte desde la perspectiva de su re-
produccion socio-econémica. Como no todos los no asalariados
son pobres ni viven, por tanto, en condiciones de precariedad, es
necesario aclarar que, dentro de las actividades ambulantes de-
sempefadas por las mujeres objeto de nuestro estudio, considera-
remos a aquellos grupos de no asalariados calificados como po-
bres o marginados.

La primera perspectiva o recorte tiene que ver con la forma
bajo la cual se insertan los llamados grupos marginados o infor-
males en la economia mayor que los envuelve.

Sobre este punto se han elaborado diversas conjeturas; algu-
nas de ellas, por ejemplo, ven a las economias de subsistencia
como generadoras de mano de obra permanente para las econo-
mias capitalistas. Estas economias de subsistencia mantienen una
relacion Tfuncional de produccién y reproduccién de la fuerza de
trabajo de acuerdo con las necesidades de la sociedad capitalista
tanto en épocas de auge como en periodos de crisis (Meillasoux,
1983). El comercio ambulante y en este caso el practicado por la
mujer, puede ser visto como uno de los aspectos de esta reproduc-
cién de la fuerza de trabajo bajo el régimen de una economia capi-
talista, a la cual se vincularia por aquello que Benholdt-Thomsen
{1982) llama el sector de produccién de subsistencias, en el cual
también se incluiria el trabajo doméstico realizado por la mujer en
el ambito familiar. La sobrevivencia misma de la sociedad capita-
lista dependeria incluso de la persistencia dentro o fuera de sus
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limites territoriales de una economia doméstica encargada total o
parcialmente de la produccion y reproduccién de la fuerza de tra-
bajo (Meillasoux, 1983). La permanencia de las economias domés-
ticas ha sido pensada por diversos autores de la realidad latino-
americana como favorable, en algunos casos, a la acumulacién de
capital y, en otros, como abiertos obstdculos a la modernizacién
capitalista. La teoria de la marginalidad, por ejemplo, establecio
como uno de los rasgos de las economias capitalistas dependien-
tes no la presencia de los marginados y de las economias de sub-
sistencia, sino la gran magnitud que ambos elementos poseian en
América Latina.

De alguna manera, los tedricos del sector informal, dentro del
cual se incluiria también al comercio ambulante, sostienen que la
informalidad resulta del gran crecimiento natural y social de la
poblacién que no es absorbida por los sectores modernos (Garcfa,
1989).

El desarrollo actual de la polémica sobre las economias de sub-
sistencia y la marginalidad ha desembocado en la discusién sobre
aquello que es considerado por algunos como la economia subte-
rranea, plantedndose incluso la existencia de un sistema econémi-
co paralelo al formal, que lo alimenta y sustenta en los actuales
momentos de crisis y de replanteamiento en las estrategias pro-
ductivas a nivel internacional. Este sistema conformado por la in-
formalidad vendria a constituir una alternativa para la acumula-
cién capitalista que permitiria, no s6lo abaratar el costo de la
fuerza de trabajo, sino de procesos productivos completos.

En relacién con el objeto de nuestra investigacién que son las
vendedoras ambulantes, nos interesa esta discusién en torno a la
participacion no asalariada de la mujer en la economia, puesio
que el trabajo en el comercio ambulante no se da bajo la forma de
una relacion laboral, sino con la intermediacidn de diversas rela-
ciones de caracter informal.

Nuestra posicidn respecto a esta polémica es que la presencia
de sectores no capitalistas en la sociedad mexicana no obedece a
un desajuste circunstancial, superable con la llegada de un capita-
lismo mds desarrollado, sino que, por el contrario, constituye la
forma natural de ser de las sociedades capitalistas periféricas, es-
tableciéndose entre estos sectores y los propiamente capitalistas,
relaciones de adecuacion que hacen posible, de manera asimétri-
ca, la reproduccion social.

Desde la perspectiva del segundo recorte en el que ubicamos
nuestro trabajo, es decir, el del nivel familiar. partimos de una de-
finicién de familia entendida como unidad doméstica. es decir.
aquellos grupos —en la mayor parte de los casos— que comparten
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una vivienda y que llevan a cabo una economia en comin (Margu-
lis, s/f). Estas poseen las més de las veces un nucleo central, aun-
gue pueden contar con mds de uno, dependiendo del tipo y exten-
sion de la familia de que se trate. La forma de reproduccion de las
unidades domésticas se da por medio de la participacién de todos
sus miembros y en ocasiones los miembros de otras unidades.
Esta definicién es algo similar a la utilizada por algunos autores
(Garcia, de Oliveira y Mufioz, 1983) cuando se refieren a los hoga-
res como aquel 4mbito social en el cual las personas efectiian en
comun las actividades requeridas para su reproduccion. Asi se
sostiene que en el interior de las familias se efectiia una division
funcional y estratégica de actividades, que permite a algunos
miembros ya sea trabajar fuera o dentro de la casa, estudiar, cui-
dar a los nifios, etcétera.

Nos interesa en esta parte enfatizar no el lado activo del capi-
tal, sino el de las familias. Esto quiere decir que, bajo el recorte
de la unidad domséstica, resaltamos el aspecto de las estrategias de
reproduccion no capitalistas, como busqueda de opciones laborales,
cuando el capital se muestra incapaz o no interesado en su repro-
duccién. Hablamos pues de relaciones no capitalistas que surgen
o se sostienen como mecanismos de reproduccién implantados
por las unidades domésticas de la economia urbana, ante la inca-
pacidad del capital de absorber, bajo los mecanismos formales,
toda la fuerza de trabajo que existe en una formacion social deter-
minada, ya sea por las continuas crisis a las que se enfrenta la eco-
nomia capitalista o por el desplazamiento de poblacién generado
por la alta tecnificacién de los procesos productivos. Pero sin de-
jar de lado que, por otra parte, desde el punto de vista activo del
capital, las formas no asalariadas y los procesos productivos con-
siderados informales en general, constituyen también estrategias
y alternativas de reproduccion creadas por el capital en su biis-
queda por disminuir los costos de produccién.

Las respuestas de las unidades domésticas pueden ser, como
ha sido planteado por algunos investigadores (Margulis, s/f) como
una reproduccién que se sustenta en torno a la disponibilidad y
asignacion de fuerza de trabajo, ya sea en relaciones de tipo capi-
talista o no, .0 en combinaciones de ambas. La légica de estas uni-
dades seria la maximizacién del uso de la fuerza de trabajo con
el objetivo de obtener ingresos monetarios. Como ya se ha mencio-
nado (Margulis, s/f), el bienestar de las unidades domésticas esta-
ria vinculado a la relacion interna entre productores y consumi-
dores de ingresos, dependiendo esto del momento del ciclo
biolégico familiar. En este sentido, entre méas productores de in-
gresos existan, mayores posibilidades tendria la unidad domeéstica
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de sobrevivir, pero también de establecer proyectos a futuro que
incluya el bienestar de los hijos a mediano y largo plazos.

Estas definiciones de la unidad domeéstica o del hogar como
ambito comun de reproduccién para grupos unidos, no necesaria-
mente por lazos de parentesco, supone también la presencia de
una cierta ideologia muy consolidada que enaltece y destaca los
principios de solidaridad y que antepone el interés del grupo al in-
dividual en la busqueda de los objetivos comunes.

No obstante, como ya se ha mencionado, al margen de esta
ideologia, en los hechos los miembros de las familias, y particular-
mente la mujer, asumen, en muchas ocasiones, estas estrategias
de vida bajo diversas formas de conflicto, lo que resulta de su in-
sercion en relaciones de poder que la sitian en condiciones do-
mésticas de desigualdad.

A pesar de lo anterior, la unidad doméstica es entendida como
un conjunto de estrategias armoénicas o conflictivas comunes ins-
tauradas para asegurar su reproduccion. En un conocido estudio
sobre ciudades de México y Brasil (Garcia, de Oliveira y Mufioz)
se sostiene que las familias asumen su reproduccién de manera
conjunta estableciendo estrategias que incluyen tanto el trabajo
intra como el extradoméstico, es decir, tanto la generacion de va-
lores de uso como de valores de cambio. Siempre que hay condi-
ciones para hacerlo los miembros de las familias incrementan su,
participacién econdmica; pero cuando no existen oportunidades
en el sector de produccién de mercancias, se insertan en cual-
quier actividad que les posibilite un ingreso. En periodos de crisis,
o en los casos sefnialados de readecuaciones en las estrategias pro-
ductivas del capital, las familias que no encuentran alternativas
en la economia formal, se distribuyen en mayor medida en activi-
dades no directamente capitalistas, en aquellas del llamado sector
informal.

Otra de las hipodtesis que establecimos sostiene que las carac-
teristicas generales de las mujeres que trabajan en el comercio am-
bulante son, en alguna medida, similares a las de aquellas que lo
hacen en la economia formal. Por ejemplo, la mayor participacion
de las del grupo de edad de 20 a 24 afios, de las solteras, separadas
o viudas en relacidn con las casadas, de las que tienen un menor
numero de hijos pequeiios, asi como de las que cuentan con la pre-
sencia de otra mujer en el hogar, tal como lo sefialan los hallazgos
de Orlandina de Oliveira (1989).

Segun los trabajos recientes de Brigida Garcia y Orlandina de
Oliveira, se ha observado un significativo incremento del trabajo
femenino en los ultimos afios, destacando, en esta mayor partici-
pacion econdmica de la mujer, el hecho de que ademaés de las jove-
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nes, sin hijos y con mayor escolaridad, en el periodo 1978-1987,
se ha notado una presencia muy importante de mujeres de mayor
edad, con hijos y con baja o nula escolaridad. Estas autoras rela-
cionan tal fenémeno con la crisis econdmica mexicana de los afios
ochenta, la cual smpujo hacia el mercado de trabajo a un mayor
numero de mujeres, con el propdsito de contribuir al gasto fami-
liar o para mantener los niveles de vida cuando éstos se vieron
amenazados por la disminucién del poder adquisitivo.

Considero que este proceso ligado a la crisis de los ochenta ex-
plica en mayor medida, tanto la proliferacién del comercio ambu-
lante, como el incremento del trabajo femenino en este sector; in-
cluso este iltimo puede ser un sintoma de la profundizacién de
la crisis, si partimos del supuesto de que la mujer se incorpora a
la actividad econémica muchas veces después de que el ingreso
generado por el hombre resulta insuficiente para cubrir las nece-
sidades de la familia. Esto lo considero asi porque las actividades
informales se convierten en una de las pocas alternativas de re-
produccién para muchas familias cuando la crisis contrae el em-
pleo en general y porque ademads el sector informal, aun cuando
constituye una forma de extorsién econémica y una alternativa
para la acumulacién, también es funcional para un tipo especifico
de oferta de fuerza de trabajo como es el caso de la femenina, la
cual no siempre retine los requisitos de la economia formal.

En lo que se refiere al comercio ambulante, se encuentran al-
gunas caracteristicas particulares vinculadas al género, o al me-
nos que reflejan la precariedad de la insercién del trabajo femeni-
no en la estructura econdmica. En este sector es frecuente
encontrar a la mujer como sostén principal del hogar y a pesar de
la ayuda familiar para la realizacion de las tareas domésticas, qui-
zds sea mayor la proporcién de mujeres que se encargan de todo
o la mayor parte de las labores del hogar, incluido el cuidado de
los nifios. Esta hipétesis descansa en el hecho de que dado el ca-
racter informal de la actividad que desempeiia, el comercio ambu-
lante se adapta més a las caracteristicas de la mujer en su condi-
cién de madre y jefa del hogar. Al ubicarse en estas actividades,
en algunas ocasiones cuenta con la ventaja de no tener que cum-
plir horarios fijos, de ajustar la jornada de trabajo segtin sus nece-
sidades e incluso cargar con los hijos cuando no existe quien se
ocupe de ellos.

El trabajo de la mujer en actividades como el comercio ambu-
lante opera una doble funcién reproductiva. Por una parte, consti-
tuye una alternativa de empleo para sujetos que no encuentran
otras opciones de trabajo; por lo tanto, o bien contribuyen al gasto
familiar o, en el caso de las que son jefas, sostienen completamen-
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te a sus familias. Por otra parte, participan en la reproduccién de
la fuerza de trabajo de distintos grupos sociales pobres por los me-
nores costos de los productos que exponen. A diferencia del traba-
jo domséstico, éste no se realiza o no se incorpora a la produccién
capitalista con la intermediacion directa del maridocuya fuerza
de trabajo reproduce la trabajadora doméstica, sino con la inter-
mediacion del mercado, aun cuando sea informal, donde colocan
sus productos. Por supuesto, esto no evita la sumisién al esposo
y la reproduccién de la fuerza de trabajo de éste en el &mbito del
hogar, mds bien permitiria hablar de una triple reproduccién efec-
tuada por este sector de la poblacién femenina: la reproduccién
biolégica, la de la fuerza de trabajo dentro de la familia y la de la
fuerza de trabajo fuiera de la familia por la via de los productos
que vende en el mercado.

Comercio ambulante, ciudad y conflicto social

La disputa actual entre comercio ambulante y comercio estableci-
do se ubica en distintos niveles de la problematica de la ciudad.
Lo consideramos como parte de los problemas urbanos porque,
por un lado, la disputa por el espacio publico de la ciudad y su po-
sibilidad de ser o no apropiado por la via privada constituye una
auténtica reivindicacién urbana, y en segundo lugar, porque en
torno a la problemética se conforman o redefinen grupos sociales
que, en funcion de sus luchas y confrontaciones, pretenden modi-
ficar o redefinir los usos posibles del espacio de la ciudad de Mé-
xico. Pero esto que se expresa como una lucha por el espacio, sin-
tetiza el enfrentamiento de importantes fuerzas econdmicas y da
cuenta de la potencialidad politica de un problema, supuestamente
secundario, dentro de los de mayor magnitud que enfrenta la ciu-
dad de México (contaminacién, seguridad, transporte, etcétera).
El tema de los ambulantes hace recordar el concepto de ‘‘po-
blacién marginal”, que fue muy recurrido por la sociologia latino-
americana. Algunos socidlogos hablan, refiriéndose a los margi-
nados, de conductas desarticuladas, de un estilo de vida y una
cultura (la cultura de la pobreza), asi como una forma particular
de asumir la politica caracterizada, ante todo, por la indiferencia,
el rechazo a toda forma partidista y la incapacidad para lograr
una verdadera autorrepresentacion politica. Esta la ceden a una
fuerza exterior que los protege o, en su caso, los castiga. Constitu-
yen un sector cuyo rasgo mas evidente es la apatia; s6lo el hambre
y la sobrevivencia los animan a la movilizacion, y sélo cuando el
hambre y el conflicto politico confluyen y se confunden en una



CIUDAD, MUJER Y CONFLICTO: EL COMERCIO AMBULANTE EN EL D.F. 659

coyuntura especifica, devienen en agentes del cambio. No obstan-
te, nosotros sostenemos que independientemente de la presencia
de algunas de la caracteristicas descritas, ssta poblacién margina-
da o pobre, cuando se enfrenta a situaciones extremas de pobreza
y carencias, radicaliza sus posiciones convirtiéndose, junto con
otros actores, en agentes significativos del cambio social.

La categoria ‘‘vendedor ambulante” encierra una gran com-
plejidad y es ésta la que explica las dificultades para su tratamien-
to analitico y para la solucién del conflicto que se plantea en el
plano de lo politico.

Para empezar, esta definicién encubre una gran heterogenei-
dad social. Bajo ella se confunden actividades y protagonistas di-
simbolos y, en alguna medida, reproduce la propia complejidad
de la ciudad. Para la acepcién mds usual, un vendedor ambulante
estaria representado por un simple ciudadano, regularmente po-
bre, cuyo unico espacio de reproduccidén econdémica es la calle.
Esta situacion econdmica tomaria cuerpo en la categoria social
del ““vendedor por cuenta propia”, el merolico o el saltimbanqui;
todos ellos presentes en el mercado de la ciudad, como vendedo-
res de un producto o prestadores de un servicio.

Obviamente, en el actual conflicto que nos ocupa, ésta no es
la inica figura social ni es la mas importante. Estd, ademaés, todo
un sector de comerciantes con una amplia y sélida organizacion,
cuya actividad principal es la introduccién y distribucién ilicita
de productos importados. Incluso, en el plano de la conjetura, se
menciona no sélo la participacidén de importantes intereses econé-
micos, sino también la de algunas instancias gubernamentales.

El sector encargado de la distribucién de estos productos de
origen extranjero, salvo en contadas ocasiones, no reuniria las ca-
racteristicas bésicas del vendedor ambulante a que hemos hecho
referencia. Mds bien estaria integrado por intermediarios, asala-
riados o comisionistas de una categoria economica y de una figu-
ra social no transparente pero real, con una fuerte influencia en
el plano de la negociaci6n politica. El vendedor ambulante consti-
tuiria su expresion visible, la manifestacion de una de las partes
que lo integran, pero también el ocultamiento de lo mas esencial.

Existe otra figura no menos real, pero también no menos con-
fusa, que es la del “‘invidente”. Esta funciona, en muchos casos,
como el pretextio o la expresion formal de las fuerzas que en ver-
dad actian en los niveles de mayor grado de eficacia pero, de mu-
chas maneras, el invidente es una fuerza social actuante, que legi-
tima su presencia en el escenario del conflicto por la via de ese
ambito de lo formal al que le debe su existencia, 4&mbito creado
por decisién misma del gobierno quien es, al final de cuentas, res-
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ponsable de su existencia. El invidente justifica al menos una de
las entradas en la escena de lo formal del vendedor ambulante,
déndole su estatuto de legalidad. El invidente, sea que directa-
mente ejerza el comercio, o que actie como intermediario de la
actividad ambulante, permite al Estado figurar en su papel de pro-
tector de los desvalidos. Mediante este acto el propio Estado le da
un caracter social a la concesion por el uso de una fraccién del
espacio urbano. La figura social del invidente permite, en algunas
ocasiones, entrar en la esfera de la legalidad a fuerzas econdmicas
que de otra manera deberian ser consideradas fuera del orden ju-
ridico. Es necesario decir que, por supuesto, dentro de los propios
invidentes existen grupos que controlan directamente diversos es-
pacios econdémicos que los convierten en sujetos con una impor-
tante fuerza politica.

Pero'la verdadera contraparte, la fuerza y grupo de presién
real a la que se enfrenta el vendedor ambulante, o lo que él repre-
senta, es el comercio organizado. Por ello los comerciantes del
centro de la ciudad {que son los directamente afectados por esta
actividad) y la propia Canaco, que expresa el interés general del
gremio de los comerciantes, aparecen como el verdadero elemen-
to de poder al que deberan enfrentarse las fuerzas econémicas y
politicas expresadas en el comercio ambulante y el propio Estado,
cuando asume su papel de conciliador o cuando se desempefia
como uno més de los intereses en conflicto.

El problema es mucho mds complejo aiin, y lo es por algunas
razones, entre las que destacan las siguientes: el comercio organi-
zado legitima su derecho al mercado aludiendo al orden juridico
vigente. Sin embargo, el vendedor ambulante sélo es ilegal bajo la
perspectiva de la apropiacion {al margen del reglamento de mer-
cados) particular del espacio urbano para efectuar su actividad, y
también, por supuesto, por la procedencia ilegal de los productos
de algunos de ellos. Pero su actividad es legal y legitimamente vé-
lida por los recursos formales de que se vale (y porque es preferi-
ble al robo y al ilicito), particularmente bajo la perspectiva de
la labor social que desempeiia, el desempleo que remedia y el con-
flicto social que mediatiza. Por ello, a pesar del caracter legal de
los intereses que defienden, los comerciantes organizados del cen-
tro de la ciudad no pueden legitimar su participacién en el con-
flicto aludiendo a sus simples intereses gremiales, sino que tienen
que ampararse bajo el vestuario de una organizacién, Procéntrico,
cuya bandera politica es la defensa del Centro Histérico de la Cju-
dad de México, amenazado supuestamente por la actividad de los
ambulantes. Los comerciantes organizados recurren al valor del
espacio como simbolo, como patrimonio cultural no de un grupo
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social, sino como territorio de todos, &mbito que permite el reen-
cuentro y la reconciliacién genérica de lo mexicano para, bajo
esta dimension de lo sagrado, darle una legitimidad social a sus
propios intereses gremiales.

Puede suponerse, con la argumentacién del sentido comin,
cierta relacidn entre algunos circulos del gobierno y de la iniciati-
va privada con los distribuidores de los productos de contrabando
que inundan el mercado nacional, pero ello nos ubica en el plano
de la conjetura y de la especulacién. Lo que resulta evidente es la
relacidn casi necesaria entre el Estado y los vendedores ambulan-
tes, bajo la forma que asume el trabajo partidista a estos sectores
de la poblacién, es decir, coma clientelismo politico.

Esto nos permite hablar de otro de los elementos en juego en
el conflicto con los ambulantes. Asi, creo que algunas de las estra-
tegias politicas de partidos como el PRI (pero no solamente éste)
tanto en el pasado como en el momento actual, se han apoyado en
una nocién de los marginados (entre la que estarfa incluido un
sector de los ambulantes) como algo amorfo, homogéneo y fécil-
mente manipulable.

Visto asi, aun de manera superficial, es claro que el problema
de los vendedores ambulantes no puede reducizse a una simple
confrontacion entre comercio informal y comercio organizado, ni
entre autoridades delegacionales y comerciantes. Por lo tanto,
comprender el problema y plantear altenativas posibles para su
solucién, requiere del andlisis de todas las fuerzas en conflicto y
del peso relativo que cada una de ellas tisne.

En este estudio se abordaran las caracteristicas que asume un
pequeiio sector de los vendedores ambulantes, haciendo interve-
nir la variable sexo femenino. Al respecto, proponemos analizar
aqui la situacién de la mujer que se ocupa del comercio ambulan-
te, destacando un perfil general que incluya caracteristicas fami-
liares, de trabajo y, en alguna medida, politicas. Mas adelante pro-
fundizaremos en lo que aqui s6lo se esboza bajo su forma general.

Las vendedoras ambulantes del centro histdrico de la cindad de
México: caracteristicas generales

Uno de los prop6sitos fundamentales de esta investigacién era el
de conocer las principales caracteristicas socioeconémicas de las
mujeres ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad de México,
para de alli derivar algunas interpretaciones sobre las condicio-
nes de vida de la mujer en uno de los dmbitos de la informalidad.
De la misma manera, se pretendia obtener informacién sobre las
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caracteristicas de orden politico, organizativo y de actitudes poli-
ticas. Esta ultima parte fue la menos lograda porque encontramos
mucha resistencia ante las preguntas del cuestionario relaciona-
das con el tema.

Para los propésitos de la investigacién se realizé una muestra
al azar de 66 mujeres dedicadas al comercio ambulante en el Centro
Histérico de la ciudad. Durante el mes de enero de 1991 se entre-
vistaron mujeres ocupadas en una gran diversidad de actividades,
entre las que destacan la venta de aparatos eléctricos, alimentos, ju-
guetes, joyas de fantasia, ropa y zapatos. Los resultados obtenidos de
la muestra fueron procesados con el paquete estadistico SAS.

El anélisis de los resultados de la muestra lo realizamos de la
siguiente manera: primero expusimos las caracteristicas generales
de las 66 mujeres entrevistadas; en segundo lugar, presentamos la
descripcién de un subgrupo de la muestra integrado por lo que he-
mos llamado mujer de doble jornada de trabajo. Dicho subgrupo
estd integrado por 12 mujeres que presentan las siguientes particu-
laridades: 1) trabajan en la via publica entre 8 y 11 horas; 2) cuidan
a los nifios y 3) efectdan ellas mismas el trabajo doméstico.

Una primera caracteristica que define al total de las mujeres
entrevistadas es que en su mayoria esta integrado por jévenes. De
esta manera, de las 66 entrevistadas, 60.61% cafa dentro del rango
de 20 a 39 afios de edad. No obstante, debe destacarse que se ob-
serva una proporcién considerable de mujeres de edad avanzada;
éstas representaron 13.63% de la muestra, lo cual es congruente
con algunas hipétesis que sefialan un significativo incremento en
los ultimos afios tanto del trabajo femenino, como del de los nifios
y ancianos (Garcia y Oliveira, 1990). Si consideramos el grupo de
edad que va de los 40 afios en adelante, podemos notar que aqui
se concentra 30.3% de las mujeres estudiadas.

Vendedoras ambulantes por grupos de edad

Edad Porcentaje
20-39 60.61
15-19 9.09
20-24 15.15
25-29 15.15
30-34 10.61
35-39 19.70
40-44 12.12
45-49 4.55
50 y mds 13.63

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Ceniro Historico de la Ciudad
de México.
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En relaci6n al estado civil, 62.12% de las mujeres entrevista-
das declararon estar unidas (casadas o en union libre); 22.73%,
solteras; 10.61%, viudas y 4.55%, divorciadas.

Vendedoras ambulantes por estado civil

Estado civil Porcentaje
Unidas 62.12
Divorciadas 4.55
Solteras 22.73
Viudas 10.61

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

Otro dato recabado fue el referente al mimero de hijos. De la
muestra estudiada, 33.33% tenfa hasta dos hijos; 24.24%, de ires
a cuatro hijos, y 18.19%, entre cinco y ocho hijos. Por su parte,
24.24% declard no tener hijos; estas mujeres fueron basicamente
las solteras.

Vendedoras ambulantes por mimero de hijos

Niimero ds hijos Porcsntaje
1-2 33.33
3-4 24.24-57.57
5-6 13.64
7-8 4.55
Ninguno 24.24

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Cindad
de México.

En lo que se refiere a la escolaridad, de las 66 vendedoras ambu-
lantes entrevistadas, 30.31% estaba en la categorfa de primaria in-
completa y nula escolaridad; 36.36% se declaré con primaria com-
pleta y 31.82% tenfa secundaria y mds. Esto quiere decir que la
escolaridad, entre las vendedoras ambulantes, es bastante heterogé-
nea. Existe tanto una alta proporcion con niveles infimos de escola-
ridad, como también, en el extremo opuesto, otra con una escolari-
dad mayor.
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Vendedoras ambulantes por nivel escolar

Nivel escolar Porcentaje
Sin escolaridad y primaria incompleta 30.31
Primaria completa 37.88-68.19
Secundaria completa 27.27
Preparatoria o equivalente 4.55

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Hisiérico de la Ciudad
de México.

Acerca de la escolaridad podrian especularse dos hipétesis
que permiten explicar esta polarizacidn, por una parte, la encues-
ta muestra una baja escolaridad y, por otra, da cuenta de una pro-
porcidén importante de mujeres con secundaria y preparatoria. En
primer lugar, la crisis de los setenta y los ochenta parece haber
arrojado a las actividades econémicas informales a un gran mime-
ro de personas que, en otras circunstancias (auge econémico o de
mayor capacidad de absorcién de fuerza de trabajo), se pudiera
haber colocado en los sectores mas dindmicos o en los distintos
ambitos de la economia formal; pero en segundo lugar, en un pe-
riodo de crisis econdmica, el incremento del desempleo no aflora
solamente por el contingente de los que antes participaban en la
actividad econémica como parte de la fuerza de trabajo empleada;
esto mds bien daria cuenta de la intensidad y generalidad de la cri-
sis. También los grupos de bajos ingresos y aquellos sectores que
unicamente de manera esporadica accedian a un empleo, ven a la
economia informal como una alternativa de trabajo de mayor esta-
bilidad y permanencia, sobre todo a partir de que la informalidad
parece haberse constituido en un elemento estructural de la eco-
nomia formal, como una estrategia de reproduccién ya no sélo de
las familias, sino del mismo capital, en la medida en que abarata
los costos de produccion y de comercializacidén de los productos.
Estariamos entonces en presencia de un sector informal de la eco-
nomia que, ademds de abaratar los costos de reproduccion de la
fuerza de trabajo por medio de las estrategias familiares de repro-
duccion, abaratarfa también los costos de produccidn de las mer-
cancias en la economia capitalista.

Por otro lado, de ser cierto que la migracion que llega ala ciu-
dad de México después de los afios setenta posee una menor selec-
tividad por ser originaria de regiones rurales cada vez mas leja-
nas, con poca o ninguna experiencia en actividades urbanas, ello
explicarfa en parte, la baja escolaridad de una significativa pro-
porcidn de las mujeres entrevistadas, puesto que 62.12% de ellas
no son originarias de la ciudad de México. De esta poblacién
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migrante, 50.01% tiene entre uno y 10 afios de haber llegado a la
zona metropolitana, es decir, es una migracién que arribé en los
momentos de crisis.

Vendedoras ambulantes por condicién migratoria

Migrante Porcentaje
Si 62.12
No 37.88

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

Una caracteristica que destaca es el hecho de que de las 66
vendedoras entrevistadas, en 33.33% de los casos ellas constituian
el inico sostén del hogar. No obstante, también es significativo el
nimero de hogares en los cuales el gasto familiar era cubierto por
dos personas (37.88%), independientemente del lugar ocupado en
la relacién de parentssco.

Vendedoras ambulantes por miembros ocupados

Miembros Porcentaje
Uno (ella) 33.33
Dos 37.88-71.21
Mis de dos 28.79

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de Meéxico.

La mayor parte de estas mujeres vivia en familias de tipo nu-
clear (74.24%) y el nimero de sus miembros era en un 63.63% de
una a seis personas. Sin embargo, 30.3% de estas mujeres viven

Vendedoras ambulantes por tipo de familia

Tipo de familia Porcentaje
Nuclear 72.73
Ampliada 27.27
Miembros
1-3 24.24
4-6 39.39
7-9 21.21
Mads de 10 15.16

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Historico de la Ciudad
de México.
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en familias de entre siete y 12 miembros. Respecto a este tiltimo
dato, debe decirse también que 42.43% de las mujeres entrevista-
das tenia més de tres hijos.

Uno de los datos mds significativos que nos muestran la
divisién del trabajo y los papeles que juegan los miembros del gru-
po familiar, es lo referente al trabajo doméstico y al cuidado de los
ninos. Al respecto, la encuesta hace evidente la frecuencia y per-
sistencia de los papeles tradicionales de estas mujeres que la crisis
hizo ingresar al mercado de trabajo. En este sentido, a pesar de
su participacién en la actividad econémica y su contribucién al
ingreso familiar, siguieron siendo ellas mismas, en su gran mayo-
ria 0 en su caso, sus familias, quienes se encargaban de las labores
domsésticas y del cuidado de los nifios. Por ejemplo, 42.45% de las
entrevistadas declaré que ellas mismas se las arreglaban para
efectuar las labores del hogar; en 39.39%, eran otros miembros de
la familia quienes las efectuaban y inicamente 1.52% declaré que
el marido era el encargado de estas actividades. Recordemos que
las mujeres unidas constituian 62.12% de la muestra.

Vendedoras ambulantes segiin participacion doméstica

Participacion doméstica Porcentaje
La entrevistada 45.45
Su pareja 1.52
La familia 39.39
La sirvienta 1.52
Los hijos 12.12

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histdrico de la Ciudad
de México.

Con relacion al cuidado de los nifios, los resultados son més
preocupantes puesto que 24.24% de las entrevistadas declararon
que ellas mismas se ocupaban de los nifios llevdndolos al trabajo
y 25.7% sefiald que los nifios permanecian solos en sus casas pues-
to que no tenian ni la alternativa familiar para su cuidado, ni la
social (guarderias publicas); otro 25.76% refirid que sus familias
las ayudaban a cuidar a los nifios; destaca el hecho de que ningu-
na sefialé que el marido se ocupara de esta actividad.
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Vendedoras ambulantes segiin el cuidado de los nifios

Cuidado de los hijos Porcentaje
La entrevistada 32.00
La familia 75.76
Solos 25.76
No se aplica 24.24

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantss del Centro Historico de la Ciudad
de México.

Quiz4 estos datos adquieran mayor relevancia al relacionarse
con el tiempo que estas mujeres destinan a su trabajo y con la
cercania o lejania entre éste y sus hogares. En este sentido,
74.25% de las entrevistadas destinaban entre ocho y 15 horas a su
trabajo, lo cual desde cualquier perspectiva es una jornada bastan-
te prolongada, sobre todo si se considera que 57.57% de ellas tiene
su lugar de residencia en la periferia de la ciudad de México. Esta-
mos pues, ante un tiempo dedicado a actividades vinculadas al
trabajo extradoméstico sumamente prolongado, al cual habria que
aumentarle las horas dedicadas al trabajo domséstico, para tener
una idea de las condiciones y la calidad de vida de estas mujeres
que se ocupan del comercio ambulante.

Vendedoras ambulantes por horas de trabajo extradoméstico

Horas de trabagjo al dia Porcentaje
4-7 25,76
8-11 69.70
12-15 4.55

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

Vendedoras ambulantes por domicilio

Domicilio Porcentaje
Periferia, D.F. 57.57
Zona Centro 42.43

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

La actividad a la que se dedican estas mujeres y las caracteris-
ticas del espacio en el que efectiian sus actividades, esto es, el
Centro Histérico de la Ciudad de México, afiade una complejidad
mayor a su participacién econdémica. Esto se traduce en inseguri-



668 ESTUDIOS DEMOGRAFICOS Y URBANOS

dad laboral (con efectos en los dmbitos familiar e individual}, en
conflicto, en falta de alternativas, en actitudes de rechazo o de in-
diferencia ante los partidos politicos o el gobierno, ademas de los
problemas presentes ya en la misma naturaleza ambulante de la
actividad.

Por ejemplo, 53.03% de las vendedoras declar6 que su trabajo
era inseguro puesto que era una actividad laboral sujeta a proble-
mas con los proveedores; por el cardcter temporal de algunos de
los productos que venden; por los conflictos con los comerciantes
establecidos; por la inestabilidad de las relaciones politicas entre
los distintos sujetos que estdn involucrados en esta actividad y las
autoridades capitalinas, lo cual puede favorecer o afectar los inte-
reses de los ambulantes; por las formas conflictivas que asume su
actividad por el hecho de que depende de la relacién con sus lide-
res y de éstos con los partidos politicos y con el gobierno; por el
caricter irregular de la concesidn del uso del suelo y por el acoso
constante de los patrulleros que las extorsionan.

Hay que tener en cuenta que 54.55% de las vendedoras ambu-
lantes estudiadas tenia en esta actividad su tinica fuente de ingre-
sos. Para 19.7% no existia otra alternativa laboral. Es notorio que
unicamente 15.15% de ellas sefialé que el comercio ambulante era
una actividad en la que deseaba permanecer.

Por otra parte, la mayoria de ellas indicé que formaba parte
de una organizacién [56.06%) y de éstas 43.94% afirmoé pertenecer
al PRI. De las integrantes de alguna organizacidn, 43.94% declaré
cierta injerencia en la toma de decisiones de su grupo y se consi-
derd de alguna manera involucrada en los aspectos relacionados
con el desarrollo de su actividad. El 43.94% sostuvo que si conta-
ban con el apoyo de sus representantes. En cambio, tinicamente
24.24% senald apoyar y estar de acuerdo con las politicas estata-
les, mientras que 60.6% manifest6 desacuerdo o indiferencia ante
el gobierno.

Mujeres de doble jornada

En esta categoria hemos agrupado a aquellas vendedoras ambu-
lantes que cumplen jornadas de trabajo de entre ocho y 11 horas
y ademais se encargan del cuidado de los nifios y del trabajo do-
méstico en general. En este grupo quedaron incluidas 12 mujeres,
esto es, 18.18% de la muestra. Sus caracteristicas generales son
las siguientes:

En su mayoria, estas mujeres tienen entre 20 y 39 afios de
edad (91.6%), lo cual indica que son relativamente jévenes.
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Mujeres con doble jornada por grupos de edad

Edad Porcentaje
20-24 8.3
25-29 25.0
30-34 25.0
35-39 33.3
60-64 8.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

Un dato significativo para comprender las condiciones de vida
en el interior del hogar y los papeles existentes entre hombre y mu-
jer (como pareja), es el relacionado con la proporcién de mujeres
unidas de la muestra. En este sentido, la submuestra de mujeres con
doble jornada nos indica que 83.3% de ellas estaban unidas al mo-
mento de la entrevista (casadas o en unién libre). Por lo tanto, eran
mujeres que mantenfan arreglos de pareja en los cuales sus mari-
dos no se ocupaban de las labores domésticas, aun cuando ellas
cumplian largas jornadas de trabajo fuera del hogar.

Mujeres con doble jornada segiin el estado civil

Estado civil Porcentaje
Unidas 83.3
Viudas 16.7

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Historico de la Ciudad
de México.

Otro dato que resalta es el relativo al niimero de hijos. A dife-
rencia de la muestra total, el grupo de doble jornada tiene predo-
minantemente entre uno y dos hijos (50.0%). La proporcién de las
que tenfan entre tres y cuatro fue de 41.7%. Respecto al nivel de
educacién, la mitad contaba con la primaria incompleta y la otra
mitad con primaria y secundaria completas.

Mujeres con doble jornada por niimero de hijos

Niimero de hijos Porcentaje
1-2 50.0
3-4 41.7
5-6 8.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histdrico de la Ciudad
de México.
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Mujeres con doble jornada por nivel escolar

Nivel escolar Porcentaje
Primaria incompleta 50.0
Primaria completa 16.7
Secundaria completa 33.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

En torno al empleo, los datos sefialan que 50% de la submues-
tra solo contaba con un familiar ocupado y 41.7% con dos. Por su
parte, 66.7% de estas mujeres con doble jornada tenia su domici-
lio.en la periferia de la ciudad de México, por lo que el acceso a
su trabajo le ocupaba una gran proporcién del tiempo destinado
a la jornada extradoméstica. Ademas, a diferencia de la muestra
total, estas mujeres eran en mayor medida migrantes (66.7%) y
50.0% tenia una antigiiedad en la residencia actual de hasta 10
anos. E1 91.7% vivia en un tipo de familia nuclear, lo cual da cuen-
ta de la ausencia de apoyo para las labores domésticas y el cuida-
do de los nifios fuera del propic grupo de parentesco mas estre-
cho. Esto se manifiesta también por el nimero de miembros del
hogar, el cual era de entre uno y dos en 96.6% de los casos de mu-
jeres de doble jornada.

Mujeres con doble jornada por niimero de familiares ocupados

Miembros Porcentaje
Uno 50.0
Dos 41.7
Tres 8.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

Mujeres con doble jornada segiin su domicilio

Domicilio Porcentaje
Periferia, D.F. 68.7
Zona Centro 33.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

Mujeres con doble jornada por condicién migratoria

Migrante Porcentaje
Si 66.7
No 33.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.
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Mujeres con doble jornada segin tipo de familia

Tipo de familia Porcentaje
Nuclear 91.7
Ampliada 8.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

Mujeres con doble jornada por tamafio de familia

Miembros Porcentaje
1-3 33.3
4-6 58.3
13-15 8.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

En lo que se refiere a los ingresos obtenidos por estas mujeres
dentro de su actividad, 58.3% declard ganar hasta 500 mil pesos
al mes y 25% entre 500 mil y un millén de pesos. Este ingreso debe
ser comparado con el salario minimo vigente al momento de la en-
cuesta, que en ese periodo fluctuaba alrededor de los 300 mil pe-
sos mensuales en la ciudad de México.

Mujeres con doble jornada por ingresos familiares

Ingresos familiares/

diarios y en pesos Porcentaje
1-1 000 83.3
2 001-3 000 8.3
4 001-5 000 8.3

Fuente: encuesta a vendedoras ambulantes del Centro Histérico de la Ciudad
de México.

La mayor parte de estas mujeres seiialaron que ellas son las
propietarias de sus puestos, esto es, 83.3%. S6lo una de ellas de-
claré tener seguridad en su trabajo; en cambio 91.7% indico que
tiene poca o ninguna seguridad laboral. El 66.6% de las mujeres
entrevistadas sefialaron que ingresaron a esta actividad por care-
cer de alternativas econdémicas. Un 33.3% afirmaron que conti-
ndan en esta actividad por motivos de comodidad o facilidad y
otro 33.35% indicaron que lo ejercian porque no tenian otra posi-
bilidad econdémica. De estas mujeres, 33.3% no ve ninguna pers-
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pectiva a futuro en su trabajo, en tanto que 25% plantea mantener-
se en el comercio ambulante.

De las mujeres con doble jornada entrevistadas, 58.3% sefiala-
ron que estaban organizadas y 41.7% expresaron que pertenecian
al PR1; 41.7% tenia una participacién activa en su organizacién.
Destaca el hecho de que 58.3% de las mujeres con doble jornada
hayan sefialado que no tienen impedimentos para efectuar su tra- .
bajo y que tinicamente dos de ellas (16.7%) aludieron a problemas
con el cobro de las cuotas por el uso del suelo. E1 50% de estas mu-
jeres declararon que contaban con el apoyo de sus representantes
para la gestién de los diversos aspectos de su actividad. En cam-
- bio, 75% de ellas expresaron su desacuerdo con el gobierno y
58.4% sefialaron que o no apoyaban o les resultaba indiferente la
labor de los partidos politicos.

Conclusiones

Los datos que hemos presentado en este trabajo, provenientes de
la encuesta aplicada a un grupo de vendedoras ambulantes de la
ciudad de México, nos permiten apuntar hacia una caracteriza-
cién general, que aun cuando proveniente de un grupo especifico
de mujeres, podrian explicar en alguna medida las condiciones de
vida de otros sectores de la poblacién femenina de la ciudad o del
pais en su conjunto.

Por una parte, destacan las pesadas jornadas laborales a las
que se someten estas mujeres, asi como las actividades familiares
en las que participan y que refuerzan la carga de trabajo, al afiadir
al trabajo extradoméstico, el propio del hogar, en lo referente a la
elaboracion de los medios de subsistencia en general y al cuidado
de los nifios en particular. La incorporacion de la mujer a la activi-
dad econémica no implica la supresién del trabajo doméstico,
sino que se le suma.

Por otra parte, la actividad ambulante significa un trabajo que
ademas de la inestabilidad territorial del espacio fisico en el que se
lleva a cabo, implica una inseguridad de caricter econémico por
las fluctuaciones inherentes a los periodos de oferta y demanda de
los productos que comercializan. A lo anterior, se debe sumar la
inestabilidad que deriva del cardcter politico de la gestion del es-
pacio ocupado; espacio que depende de las correlaciones de fuer-
za y del momento politico en los que participan los distintos acto-
res involucrados, ya sean éstos los comerciantes organizados, el
gobierno capitalino, los partidos politicos, las organizaciones
de ambulantes, etc. Todos estos elementos se traducen en condicio-
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nes desfavorables para el desempeiio del trabajo de estas mujeres.

Habria que ver también algunas consecuencias en la organiza-
cién familiar y en los procesos de socializacién de los hijos, los
cuales o permanecen solos en sus hogares o son llevados con sus
madres a los 4mbitos laborales cuando no cuentan con apoyo fa-
miliar para ser atendidos.

Algunas de las consecuencias observadas en estas mujeres
son: la falta de perspectivas, la incertidumbre ante el futuro, el re-
chazo a las organizaciones partidistas y al gobierno, asi como la
permanencia en una actividad que muchas veces deploran, pero
en la que tienen que permanecer por falta de alternativas.

La crisis y las modificaciones en los procesos capitalistas no
inventaron el comercio ambulante, pero si incrementaron su
préctica y, en muchas de sus variantes, lo convirtieron en un ca-
nal de distribucién de las mercancias a bajo costo; por lo tanto, en
estrategia de reproduccién del capital. Pero lo que efectivamente
no nace con estos procesos, son las condiciones de vida y las rela-
ciones de subordinacién y de extorsién del irabajo femenino que
derivan de la participacion en papeles provenientes de una desi-
gual division del trabajo en el 4mbito familiar. El trabajo femenino
ya ha sido conceptualizado por diversos autores bajo sus formas de
valor de uso o de valor de cambio, directa o indirectamente vincu-
lado con la creacién de mercancias, y por lo tanto, con la explota-
ci6n; pero al ser pensado como actividad natural, como inherente
a una condicion femenina, y como trabajo que no se expresa trans-
parentemente en un producto completamente perceptible, apare-
ce como ‘‘no trabajo”’; por ello se dice que la mujer no trabaja, que
s6lo se ocupa del hogar. La crisis, al empujar a muchas mujeres
al trabajo extradoméstico, no ha hecho sino exponer en toda su di-
mensidn la naturaleza desigual de las relaciones en el interior de
las familias, en las cuales anidan las fuentes del conflicto, sea que
éste se exprese en su forma manifiesta o abierta, o sea que se viva
inicamente como estado de impotencia o violencia contenida.

Por 1ltimo, es importante sefialar que falta mucho por hacer
en el campo de los estudios urbanos concretos; en esta ocasion
s6lo se ha mostrado un aspecto, de manera preliminar, referente
a la problematica urbana en el que se contempla la complejidad
que asumen los problemas sociales, cuando ademas de su compo-
nente territorial se le afiade su contenido de género. Es necesario
efectuar investigaciones particulares en las cuales, ademés de res-
catarse las condiciones socioeconémicas en las que se efectia el
trabajo femenino, se analice el protagonismo real de la mujer en
los distintos dmbitos de la vida social, ya se trate de la familia, lo
econémico, lo politico o lo cultural. En cada uno de estos espacios
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la mujer afiade una especificidad a los procesos y esto es lo que
debe ser rescatado cuando se realizan estudios bajo tal perspectiva.

En tanto a la formulacién de politicas referentes al comercio
ambulante que beneficie a la mujer, el problema es sumamente
complejo. Por una parte, el comercio ambulante tiende a ubicarse
siguiendo la l6gica del mercado. El Centro Histérico es un gran
ambito de concentracién demografica y también de densificacion
de la actividad comercial. Ademas del trdnsito de consumidores de
las mercancias que venden los ambulantes, también existe alli un
gran numero de bodegas y comerciantes mayoristas que los pro-
veen de sus productos.

Es practicamente imposible desaparecer al ambulantaje, por-
que esto significaria no sélo hacer desaparecer la crisis, sino tam-
bién los mecanismos actuales de comercializacion de muchas em-
presas capitalistas que hallan en las actividades ambulantes un
importante mecanismo de disminucién de costos; por lo tanto,
lo que debe plantearse mds bien es una adecuada reglamentacion
que defina las normas con las que se practicard esta actividad
y que establezca condiciones de trabajo mas humanas para quie-
nes la efecttian, tratese de hombres o de mujeres. En el caso del
Centro Histoérico, aparte de su contenido simbdlico y de sus usos
en la industria turistica, para las mujeres que alli laboran en el am-
bulantaje, es sobre todo un espacio de reproduccion econémica.
Por ello, las propuestas de politicas para reubicar a los ambulan-
tes o la construccion de mercados para que efectiien allf sus acti-
vidades, estan condenadas al fracaso. Los ambulantes se instalan
en donde estdn quienes demandan sus productos, ésta es la l6gica
principal de su ubicacidn territorial.
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