Relaciéon entre fecundidad e ingresos:
revisién de algunas interpretaciones

Juan José Llovet*

En este articulo se hace una revisién de algunas de las posiciones teéri-
cas y de las investigaciones histérico-empiricas acerca de la relacién en-
tre fecundidad e ingresos. En la primera parte se revisan los andlisis eco-
némicos que postulan una relacién positiva; la segunda se dedica a la
teoria de la transicién demogrdfica, que en su mayor parte suscribe el
signo negativo de la relacién; en la tercera se analizan autores y compro-
baciones empiricas que relativizan el signo de la relacién, de acuerdo
con el comportamiento de ciertas variables; en la Gltima parte se presen-
tan y discuten dos intentos globalizadores del tema.

Introduccién

Que la relaciéon entre fecundidad e ingresos constituye un érea
problematica, controvertida y controvertible, es una evidencia que
se halla inscrita en la disciplina demogréfica, atravesando toda su
trayectoria y haciéndose palpable desde su misma génesis. A ese
respecto ya en el Essay on the Principle of Population es posible
detectar una tensién, un foco irresuelto, en el discurso. A lo largo
de las sucesivas ediciones y versiones de la obra, que van desde la
primera en 1798 a la sexta en 1826, aparecen posiciones contrapues-
tas, al menos aparentemente. Por un lado, Malthus parece hipote-
tizar una correlacién positiva entre la fecundidad y el estindar de
vida: al analizar el crecimiento demogréfico de Inglaterra, afirma
que el incremento en la demanda de trabajo y el creciente poder
de la produccién estimulan el rdpido aumento poblacional. Pero,
por otro, en consonancia con el espiritu un poco més optimista de
las ediciones posteriores del Essay, surgen pasajes en los cuales
se postula una correlacién negativa entre fecundidad y desarrollo
socioecon6émico: ‘‘. . .hay algunas consecuencias naturales del
progreso de la sociedad y la civilizacion, que necesariamente mo-
deran los plenos efectos del principio de poblacién’’, como por
ejemplo la reduccién de la fecundidad via el aplazamiento de los
casamientos (citado en Andorka, 1978, pp. 13-17, traduccién mia).
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Afianzando el cardcter polémico del signo de la relacién, a
esta liminar irresolucién tedrica se aiflade la comprobacién
historico-empirica. Desde el comienzo de la Revolucion Indus-
trial hasta la Segunda Guerra Mundial, el secular ascenso en el ni-
vel de ingresos estuvo asociado a la secular declinacion de la fe-
cundidad. Con todo, dentro de este periodo, los cambios de corto
plazo en el nivel de ingresos conectados a los ciclos de negocios
{bussiness cycles), tendieron a correlacionarse positivamente con
lafecundidad. Después de la Segunda Guerra, la tendencia a largo
plazo del descenso de la fecundidad asociada al aumento del in-
greso, parecio6 haber cambiado en los paises econémicamente més
desarrollados en la medida en que la fecundidad primero crecio
y luego se mantuvo mds o menos estable, en forma paralela al con-
tinuo incremento del ingreso per cédpita. La declinacion de la fe-
cundidad en la segunda mitad de los afios sesenta, sin embargo,
parecio reconducir en direccién a la tendencia de largo plazo.
Esta declinacién puede ser interpretada como un retorno a la aso-
ciacién ‘“‘normal’’ del desarrollo socioeconémico con una fecun-
didad descendiente, o bien como una consecuencia de la insegu-
ridad econémica (paro, inflacién) y de una subida mas lenta del
nivel de ingresos en los paises més avanzados del Norte.

Ademés, los datos acerca de la fecundidad de varios censos y
surveys de algunos afios atrds muestran un opacamiento de los
tradicionales diferenciales que se registraban en las primeras fases
del desarrollo socioeconémico moderno, en las que los estratos de
mayor ingreso ofrecian menores niveles de fecundidad. Diversos
hallazgos claramente contradictorios parecen emerger: en algu-
nos casos, aquellos diferenciales se reducen; en otros, se ven se-
iiales de una relacién con forma de U e incluso positiva entre ni-
vel de ingreso y fecundidad (Andorka, 1978:234).

Las notas que a continuacién presentamos se enmarcan en el
reconocimiento de esta indole compleja, variopinta, que tanto
desde el dngulo interpretativo como factico posee el binomio
fecundidad-ingresos. Este trabajo tiene el prop6sito de pasar re-
vista a algunas de las posiciones teoricas, analiticas e investigati-
vas, que se han dado de cara a ese binomio. Nuestro interés reside
en recuperar muchos de los esfuerzos que se han hecho por desen-
trafiar y fundamentar el signo de la relacion.

La exposicidn estd organizada en cuatro partes, correspon-
diendo esquematicamente cada una de ellas a algunas de las li-
neas que predominan en este terreno temético. La primera parte
est4 dedicada a los anélisis econémicos de la fecundidad, que des-
de cierta ortodoxia postulan una relacién basicamente positiva.
La segunda, a la teoria de la transicion demografica, que en sus



RELACION ENTRE FECUNDIDAD E INGRESOS 141

distintas versiones sostiene que hay una asociacién negativa. En
la tercera hacemos un recorrido por autores y también por com-
probaciones empiricas que groseramente agrupamos en una co-
rriente que denominamos ‘‘ecléctica’’, valga el abuso conceptual,
pues matizan y relativizan el signo de la relacién conforme al
comportamiento diferencial de ciertas variables. En la dltima par-
te, damos cuenta de dos intentos, uno de sintesis y otro de forma-
lizacién, que a nuestro juicio son muy adecuados para pensar glo-
balmente el tema.

Becker y el andlisis econémico de la fecundidad

La idea de una correlacion positiva entre el ingreso, o mejor di-
cho, condiciones econémicas generales de las cuales derivan alte-
raciones en el ingreso, y la fecundidad se vislumbra en uno de los
clasicos de la teoria econémica, Alfred Marshall. En sus Princi-
ples of Economics (1898) sefiala que la edad media de casamiento
depende principalmente de la facilidad con la que la gente joven
puede establecerse independientemente y mantener a una familia,
de acuerdo con el estdndar de bienestar medio entre sus amigos
y allegados. En 4mbitos de agricultura tradicional donde la tierra
escasea y su precio se encarece, los campesinos limitaran artifi-
cialmente el tamafio de su prole. En cambio, en los distritos rura-
les de los “‘nuevos’ paises, donde se dan inversas circunstancias
favorables, habrd un pronunciado aumento vegetativo de los con-
tingentes humanos (Andorka, 1978:156).

Pero el verdadero pionero del analisis econ6mico aplicado a
la fecundidad es, en realidad, Gary Becker, a quien se atribuye —y
en esto existe casi absoluto consenso— haber inspirado toda una
serie de analisis y haber abierto un amplio debate que contintia en
la actualidad (Tullock y Mc Kenzie, 1980:156).

Becker se asienta en la teoria neoclasica del consumidor. Sus
supuestos matrices se cifran en lo que él designa como ‘‘enfoque’’
econdmico en general. Esos supuestos son: a) las personas, la gen-
te, actiia con arreglo a un comportamiento maximizador, tanto si
es la funciéon de utilidad o riqueza; b) existen mercados que, con
distinto grado de eficiencia, coordinan las acciones de los distintos
agentes que participan en ellos —individuos, empresas e incluso
naciones—, haciendo que sus conductas resulten mutuamente
consistentes, y c) las preferencias son estables. Las preferencias
no se refieren a los bienes y servicios concretos y tangibles del
mercado, sino a los objetos subyacentes a la eleccién que son pro-
ducidos por cada consumidor utilizando esos bienes y servicios,
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junto con su propio tiempo y otros factores. Estan definidas a par-
tir de aspectos fundamentales de la vida: salud, prestigio, placer
sensual (Becker, 1980: 11 y 12).

En el modelo de Becker, la pareja actiia en conjunto maximi-
zando su utilidad o satisfaccién y el nifo, el hijo, es un bien de
consumo, que tiene que competir con otros bienes alternativos.
Inicialmente, Becker pensaba que todos los padres enfrentaban
los mismos precios de los bienes y servicios empleados en la
crianza de un hijo, pero posteriormente percibié que, entre otros,
el precio del tiempo dedicado por los padres a un hijo puede va-
riar. A pesar de esta evolucion, no cambio radicalmente su punto
de vista acerca de que los costos alientan una relacion positiva en-
tre la renta o el ingreso y la dimensién familiar deseada, o sea que
enfrentando los mismos costos, cuando el nivel de ingresos de la
pareja aumenta, la dimensién familiar deseada también aumenta
(Mendes, 1987:316 y 317).

Tenemos entonces que si se supone a los nifios, al margen de
que sean o no productores, como una posesion de valor neto nega-
tivo pero a los que igualmente las parejas solventan pues propor-
cionan satisfacciones y otros servicios (emocionales, afectivos,
etc.), un mayor ingreso permitird tener mas nifos a pesar de los
gastos que entrafian (Lee y Bulatao, 1983:264 y 265). Los hijos son
semejantes a otros bienes, son normal goods (Mueller y Short,
1983:590), v si la renta de la pareja mejora se incrementard la dis-
posicion de demandar mas.

Esta perspectiva opera con la heuristica de la microeconomia,
es decir, curvas de indiferencia (indifference curves), que repre-
sentan combinaciones de bienes que suministran igual utilidad o
satisfaccion para un determinado consumidor; rectas de limites
presupuestarios (budget lines), que simbolizan los constrefiimien-
tos en términos de los recursos con que se cuenta, indicando las
combinaciones de bienes que pueden comprarse dentro de un cierto
nivel de ingresos, etc. Ha concitado criticas, a veces muy drasti-
cas como las de Judith Blake (1968), que llega a cuestionar la legi-
timidad misma del enfoque en su incursién en la fecundidad.

Algunos de los reparos de Blake son los siguientes: i) el no
considerar el contexto social en que se desenvuelve la reproduccion:
las parejas se comportan influidas por restricciones instituciona-
les, normas y valores, que tienen que ver con la oportunidad, el
numero y las condiciones en que se deben traer hijos al mundo,
y que dificultan el simple empleo de la racionalidad econémica;
ii) la err6nea analogia de los hijos como bienes de consumo dura-
bles: ;como podria el consumidor del bien ‘‘hijos’’ tener la flexi-
bilidad de llegar a una posicién de equilibrio 6ptima si no los pue-
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de cambiar o escoger?, ;es acaso pensable que se puede ajustar la
situacion, si se llega a la conclusién de que la utilidad marginal
de un hijo adicional es menor que la obtenida por medio de cual-
quier otro bien?; en ese sentido iii) a diferencia de lo que sucede
con otros bienes, la decisién de la compra es irreversible y no hay
soberania del consumidor, ya que éste no puede elegir segin la
calidad de los hijos, que depende —entre otros— de factores gené-
ticos, ajenos a la voluntad; iv) el no tener presente las diferencias
por estrato o clase social en los costos directos de los nifios: la
sociedad coerciona a los padres a proveer un cierto estiandar de
educacion y cuidado, y condena moralmente a quienes actitan por
debajo de lo que es esperable de acuerdo con sus posibilidades
presupuestarias.

En definitiva, Blake pone severamente en tela de juicio la per-
tinencia intrinseca del analisis microecon6mico en lo atinente a
la fecundidad y a la demanda de nifios, dado que la busqueda de
hijos escapa a la 16gica econémica (Mendes, 1987:318 y 319).

Sin por ello compartir necesariamente todas las tesis de Bec-
ker, los argumentos de Blake han sido rebatidos, defendiéndose
la validez y utilidad del punto de vista econ6mico. Se le ha impu-
tado a Blake cierta ‘‘miopia’’ y el estar sujeto a observaciones esta-
ticas:

En el corto plazo, el ingreso y otras variables econémicas pueden afec-
tar las elecciones del consumidor dentro de un rango normativamen-
te prescrito; en el largo, se puede prever que los cambios econémicos
contribuyen a modificar normas relativas a la edad de casamiento, el
tamano de la familia, los estandares de vida y el tiempo de ocio (Mu-
ller y Short, 1983:591; traduccién nuestra).

La teoria de la transicién demografica

La teoria de la transicién demografica es la piedra angular de la
demografia. Practicamente nadie impugnaria este aserto. Lo que
si generaria, y de hecho genera opiniones discordantes es su ver-
dadero estatus:

. . .sies una teoria es una muy sui generis, de condicién dudosa, ba-
sada en una generalizacién empirica. Més bien lo que se denomina
con ese nombre es una descripcion sintética de aparentes regularidades
observadas en el pasado, que sugiere algunas relaciones entre la evo-
lucién de la poblacion y el crecimiento econémico. Por estar cons-
truida sobre la base de fases o estadios, la tal teoria es también una
tipologia que permite clasificar a los paises segtin el estadio en que
se encuentren (Arango, 1980:173).
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Obviamente, en estas lineas no nos proponemos dilucidar un
problema de semejante magnitud. Simplemente lo traemos a co-
lacion a los efectos de mostrar que estamos ante algo adn abierto
y sometido a permanente revision, y también para ir planteando
que la lectura de la relacion fecundidad-ingresos desde esa plata-
forma est4 avalada y apoyada mas bien por apreciaciones empiri-
cas, generalmente contundentes, que por esquemas o modelos
conceptuales y tedricos muy refinados o sofisticados. En otras pa-
labras, la teoria de la transicion demogréfica pareceria haber con-
tado con muchos y buenos historiadores pero poca formalizacion
y teoria.

Mas alla de que también haya discrepancia en torno al nime-
ro de fases —Landry distingue tres; Blacker, cinco— y acotando
que cuando se habla de transicion demografica el escenario que
se tiene en mente por excelencia es la Europa del siglo xvmi en
adelante, en muy apretada sintesis podemos decir que la transi-
cién demografica se produjo por medio de la siguiente secuencia:
1) una fase primitiva o de pretransicion, en la que la natalidad y
la mortalidad se equilibraban a altos niveles, estando el creci-
miento demografico determinado fundamentalmente por la mor-
talidad que dependia a su vez de la disponibilidad de alimentos
y otros items necesarios para la subsistencia; 2) una fase de expan-
sion temprana, en la que comienza a caer la mortalidad al tiempo
que la fecundidad se mantiene sin cambios, a elevados niveles; 3)
una fase de expansion posterior, que se caracteriza por el descen-
so de la fecundidad, que sigue al de la mortalidad, y 4) una fase
de reequilibrio, en la que la mortalidad y la fecundidad vuelven
a estar en un nivel mas o menos parejo, esta vez bajo, con una ten-
dencia posterior de la ultima a ser algo menor que la primera, que
cesa de disminuir. .

La base historico-causal de esta secuencia, de esta fenomenal
revolucion en los principales pardmetros demograficos, se adjudi-
ca al intrincado, complejo y multifacético proceso de desarrollo
productivo, modernizacién y urbanizacion, que eclosioné y ma-
durd inicialmente en Occidente para expandirse —claro estd que
con lagunas, ritmos diversos y flagrantes diferencias— a gran par-
te del resto del planeta, afectando la vida colectiva de cientos de
sociedades.

Se ha sefialado que:

en aquellos paises que han superado la mayor parte de la transicién
demogrifica, las tendencias en los deseos acerca del tamano de la fa-
milia, que reflejan la demanda, indican una disminucién que va desde
un numero abultado de hijos hasta los dos fifios como meta modal
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de tamaiio de la descendencia (Lee y Bulatao, 1983:276; traduccion
nuestra).

Dentro de la teoria de la transicién demografica se puede ima-
ginar una suerte de ‘‘teoria de la transicion del valor de los hijos’’
{(Mendes, 1987:315). Entre la pretransicion y la tiltima fase tienen
lugar algunas mutaciones sustantivas que repercuten en este sen-
tido. Adviértanse estos hechos: disminucion de la productividad
econdmica de los hijos (la propuesta industrial y de servicios ur-
banos se convierte en eje de la vida econ6mica, desplazando a un
puesto subordinado la produccién primaria, en la que tradicional-
mente los nifios y los jovenes se desenvolvian en la unidad econé-
mica familiar; la mecanizacion agricola a su vez sustituye mano
de obra infantil; el trabajo de los menores se torna obsoleto, inne-
cesario, y en muchos lugares se prohibe); reemplazo de los hijos
como garantes de la viabilidad econémica de sus padres durante
la vejez, por parte de las instituciones de la seguridad y la previ-
sién social (el Estado y/o las aseguradoras privadas asumen los
riesgos y compromisos que antes habian sido responsabilidad de
los descendientes); aumento de los costos de crianza y
reproduccion de los hijos (si bien la caida de la mortalidad infan-
til —al incrementar la probabilidad de supervivencia— reduce los
costos por nifio sobreviviente, esto estd méas que compensado por
el requisito de escolarizarlos y cualificarlos; por el costo del tiem-
po de los padres invertido en su cuidado en el marco de la incom-
patibilidad entre el trabajo para el mercado y las obligaciones
domeésticas, etc.); transformacién de los valores, satisfacciones y
significados cristalizados en los hijos (ias recompensas que su
crianza provoca se restringen a la dimension afectivo-psicoldgica,
v se contraponen al cimulo de obligaciones v limitaciones que
conllevan paralelamente en términos de pérdida de intimidad de
los conyuges, abandono o retardo en la carrera y movilidad profe-
sional, renunciamiento con respecto a otros bienes y servicios de
consumo y ocio, etcétera).

Si la modernizacién que permed la transicion demografica se
asocid a una incontrovertible reduccién en la demanda de hijos,
argumento que ha sido el core de la teoria de la transicién (Lee y
Bulatao, 1983:238), y si esa modernizacion elevo globalmente los
niveles de productividad y renta, podemos entender por qué la re-
laciéon fecundidad-ingresos que ocupa un lugar central en la bi-
bliografia que aborda la transicién demogréfica, se interpreta
como positiva desde esa clave: ‘‘Hay bastantes pruebas histdricas
de que el crecimiento de los ingresos y el desarrollo econdmico
tienden en el largo plazo a disminuir las tasas de nacimientos”’.

v
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Por eso, se subraya, no es casual que una conferencia de pobla-
cion, la de Bucarest en 1974, tubiera como eslogan que ‘‘el desa-
rrollo es el mejor anticonceptivo’ (Muller y Short, 1983:590, tra-
duccion nuestra).

Una relacién con matices

En esta parte comentaremos algunos sefialamientos teéricos y em-
piricos a los que hemos clasificado con mucha laxitud semantica
como ‘‘eclécticos’’. Tal adjetivaciéon no comporta un juicio de valor
ni pretende connotar la idea de ambigiiedad o confluencia acritica
de elementos diversos, sino que pone de relieve la existencia de
analisis y resultados que condicionan el signo y la fuerza de la re-
lacion fecundidad-ingresos al comportamiento diferencial de cier-
tas variables y que tienen el mérito de haber destacado algun as-
pecto no tomado muy en cuenta ni por el analisis econémico ori-
ginario ni por la teoria de la transicion.

Vaya como primer ejemplo el de B. Okun (1958}, quien al con-
siderar que existe una distincion fundamental entre los hijos y las
mercancias, rechazoé la explicacion del nimero de hijos en los tér-
minos de la teoria ortodoxa del consumo. Para Okun, en tanto los
precios de los otros bienes son los mismos para todos los hogares
cualquiera sea el nivel de ingreso, los de los nifios son una fun-
cién del estatus y el ingreso familiar. Las parejas no son libres
para decidir cuanto dinero gastan en la educacién de sus hijos con
el objeto de mejorar su calidad o cualificacion. El costo minimo
por hijo es mas bajo en las familias de menor estatus e ingresos:
los nifios no pueden ser criados en un nivel de vida inferior al que
ostentan sus padres. Las rectas de limites presupuestarios a dife-
rentes niveles de ingreso no son paralelas; el declive de las mis-
mas, que expresan el costo relativo de los hijos, es mas pronuncia-
do en los nivelas mas altos de ingresos. La fecundidad cae a lo
largo del tiempo, paralelamente con el incremento del ingreso y
con el ascenso de los costos de los nifios, y las parejas se ven indu-
cidas a sustituir nifios por mercancias. Es importante puntualizar
que Okun concebia este esquema solamente como una herramien-
ta de analisis pero no como una teoria de la fecundidad universal-
mente validad y verificable (Andorka, 1978:31 y 32).

En verdad, la calidad de los hijos, cuyo principal indicador es
la inversion educativa, también fue tratada por Becker. Pero, a su
juicio, cantidad y calidad no eran elecciones alternativas, opciones
contradictorias: las parejas con mayores ingresos querran mas hi-
jos y, al mismo tiempo, mas calificados. La elasticidad del ingreso
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es positiva tanto en relacion con el niumero como con la calidad.

En conexidn con esto, digamos que en apoyo de Okun y con-
traviniendo a Becker, parece haber regularidades sobradamente
observadas acerca de que los padres tienden a trocar el ntimero de
hijos por la intensidad de recursos por hijo (Schultz, 1974:110).

Para algunos autores, la investigacién econdmica de la fecun-
didad ‘‘progreso s6lo lentamente hasta que se puso de manifiesto
la existencia de variaciones en el precio relativo de los hijos aso-
ciado al valor del tiempo que los padres dedicaban al cuidado y
distraccién de sus hijo’’ (Schultz, 1974:107 y 108). Uno de los pri-
meros en destacar esas variaciones fue Jacob Mincer (1963).

Para Mincer, en el cuidado de los nifios no s6lo intervienen
costos directos —erogaciones en mercancias y servicios directamen-
te necesarios para la crianza y el desarrollo evolutivo (alimenta-
cion, ropa, asistencia médica, educacion, etc.)—, sino también
costos indirectos, de oportunidad, referidos principalmente al
tiempo gastado en la reproduccion y mantenimiento de la descen-
dencia. La satisfaccién de tener, ‘‘consumir’’, hijos requiere de
una gran aplicacién de tiempo, que en general de acuerdo con los
patrones organizativos extradomésticos y con la divisién sexual
del trabajo, es realizada por la mujer. Por lo tanto, el valor de este
tiempo serd el costo de oportunidad de la mujer, esto es, su salario
potencial en el mercado de trabajo (el salario del que se priva por
quedarse con sus hijos en casa).

Cuanto mayor es el salario potencial de la mujer casada, ma-
yor serd el costo del hijo. Una modificacion al ascenso en el sala-
rio de la mujer afecta la fecundidad por dos vias: por un lado, ha-
bilita un aumento del ingreso potencial de la familia (efecto renta
o ingreso), que puede asignarse a determinadas compras como
mas bebés y que, por consiguiente, se asocia positivamente a la
demanda de hijos; por otro lado, sube el costo de los nifios al au-
mentar el costo de oportunidad que implica cuidarlos, desalen-
tando entonces la fecundidad (efecto precio, costo o sustitucién).

El aumento secular del valor del mercado del tiempo de las
mujeres, en caso de haber sido igual o mayor que el correspondiente
a los hombres, podria ser una de las variables que explique la caida
secular de la fecundidad. Adviértase que en las sociedades o regio-
nes mas avanzadas, donde las desigualdades salariales y de edu-
cacion entre hombres y mujeres son menores, el salario de la mu-
jer puede constituir un componente muy significativo del ingreso
familiar, cuya privacién o abandono representa un costo trascen-
dente. En sus estimaciones sobre el costo de un bebé criado con
un presupuesto modesto en una zona urbana de Estados Unidos,
Reed y Mclntosh (1972, citados en Tulloc y McKenzie, 1980:158-
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161) mostraron que el costo-oportunidad del tiempo de la madre
representaba siempre mas de la mitad del costo total de un bebé.

Mincer probd sus hipétesis con cuatro grupos de datos
transversales representativos de Estados Unidos, y concluy6 que
el efecto sustitucion contrario a la fecundidad solia tener un peso
mayor que el efecto ingreso positivo. Calculé la correlacién entre
el nimero de nifios y los ingresos de jornada completa percibidos
por marido y mujer. El coeficiente de regresion con respecto a los
ingresos del marido se interpretaba como el efecto renta, y la dife-
rencia entre los coeficientes correspondientes a los ingresos del
marido y de la mujer como la estimacion del efecto precio com-
pensado (a renta constante) asociado al costo de oportunidad del
tiempo empleado por la mujer en tener y cuidar a sus hijos. El va-
lor absoluto de las estimaciones negativas de la elasticidad-precio
excedia, por lo general, la elasticidad-renta positiva (Schultz,
1974:108).

El ingreso del marido con respecto al niimero de hijos se rela-
cionaba positivamente, circunstancia acaso esperable en vista, en-
tre otros motivos, de que la cantidad de tiempo que aporta al pro-
ceso reproductivo no es muy grande pero si lo es su contribucién
de renta monetaria; el salario potencial de la mujer se relacionaba
negativamente. Por lo tanto, cuanto mas alta es la tasa salarial fe-
menina y mas bajos los ingresos del marido, menor ser4 la tasa de
fecundidad.

Tras Becker, Leibenstein —otro de los pioneros del analisis
economico de la fecundidad, que por razones de extension nos
abstenemos de comentar— y Mincer, muchos autores intentaron
establecer modelos por medio de estimaciones basadas en diferen-
tes muestras.

Algunos siguieron poniendo el énfasis en las consecuencias
diferenciales que acarrean los cambios en los ingresos de los hom-
bres y las mujeres. Por separado, los resultados de Willis, De
Tray, Gardner y, Michael (1973) vuelven a resaltar la asociacién
positiva y —mas fuertemente— negativa de los salarios de los
unos y las otras, respectivamente. En otro orden, esto significa
implicitamente que cuanto mayor es la educacion de la mujer,
ceteris paribus, menor ser4 el niimero de hijos, dado que una mu-
jer con un alto grado de escolarizacion podra obtener salarios ma-
yores. Los hijos exigen un input de tiempo mas grande de las ma-
dres que de los padres y, como la educacién de la mujer aumenta
su eficiencia relativa en mejorar la cualificacion de sus hijos, se
puede suponer que aquellas familias en las que las mujeres tienen
un nivel de instruccion alto se concentraran en afianzar la calidad
de sus nifios (Andorka, 1978:366 y 367).
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Deciamos al comienzo de esta parte que ibamos a exponer ide-
as de autores eclécticos en cuanto a sus conclusiones. J.L. Simon
(1969) es nitidamente uno de ellos. Sus esfuerzos estuvieron diri-
gidos a explicar el hecho de que en muchos casos la fecundidad
y los ingresos no tenian la relacién positiva que habia postulado
Becker. Su modelo consta de cuatro factores: ingresos; costos de
crianza; valor de la inversion de los nifios (por ejemplo, su contri-
bucion potencial al mantenimiento de los padres durante la vejez),
y, por ultimo, la modernizacion (que incluye educacion, residen-
cia urbana o rural, mortalidad infantil y conocimiento de anticon-
ceptivos). Con independencia de los costos de crianza y del valor
de la inversion, establece que en los estudios transversales en los
paises subdesarrollados el efecto incondicional del ingreso sobre
la fecundidad (el coeficiente de correlacién total) es negativo,
pero que el efecto parcial después de controlar las otras variables
(el coeficiente de correlacién oparcial) es positivo, a causa de que
el factor de modernizacion esta correlacionado positivamente con
el ingreso y negativamente con la fecundidad. De manera seme-
jante, en las series temporales largas el factor de modernizacion
domina la relacion fecundidad-ingresos, que por consiguiente re-
sulta negativa, mientras que en los analisis de corto plazo los efec-
tos positivos de los cambios en los ingresos se hacen mas paten-
tes, pues el factor de modernizacién no tiene mucho peso en
periodos breves, de dos o tres afivs. En los paises desarrollados el
signo de la relacion puede ser incierto, va que en ellos el conoci-
miento de la anticoncepcion esta totalmente extendido, la morta-
lidad infantil se aproxima a un nivel gue dificilmente puede redu-
cirse auin mas, la proporcion de poblacion rural es bajisima, etc.
(Andorka, 1978:35-36.)

Un investigador polaco, Z. Smolinski (1965-1969), también
puede ser incluido entre quienes condicionan y matizan la vincu-
lacién entre fecundidad e ingresos. En su esquema, dos nociones
representan un papel axial: la de minimo de subsistencia, que es
el nivel debajo del cual las necesidades bioldgicas basicas no pue-
den ser enteramente satisfechas, y la de maximo de existencia,
que es aquel que se alcanza cuando las necesidades de orden his-
térico superior, como los bienes de consumo durables, la vivien-
da, las vacaciones, el ocio, pueden ser facilmente satisfechas. La
relacion entre fecundidad e ingresos varia en las distintas fases
del desarrollo socioeconémico. En la primera fase, cuando el in-
greso per cépita esta por debajo del nivel minimo de subsistencia,
y en la tercera, cuando el ingreso per cépita esta por encima del
nivel méximo de existencia, ambos términos se asocian positiva-
mente. En la fase intermedia, cuando el ingreso per cépita esta entre
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el minimo y el maximo, muchos otros bienes entran en competen-
cia con los hijos, y es posible la compra de esos otros bienes sélo
si se limita el nimero de hijos; entonces la relacién es negativa
y el aumento del ingreso genera mas necesidades cuya satisfac-
cién esta reitida con una familia numerosa. Desde luego, uno de
los problemas de este esquema es la opinable determinacién de ese
minimo y ese maximo, que pueden ser muy diferentes segtn la si-
tuacién particular de las sociedades (Andorka, 1978:36).

Cerrando esta parte, vamos a traer a colacién, ya no autores,
sino resultados de estudios que abonan el caracter matizado, con-
dicional y relativo del signo que puede asumir el binomio fecun-
didad-ingresos. Estos resultados expresan la variabilidad del nexo
entre uno y otro términos, segiin el contexto o el valor de otras va-
riables que entran en juego.

Por ejemplo, una ‘‘tercera’’ variable que interviene sustanti-
vamente en el derrotero que puede tomar la relacién, es el nivel
de paridez en que nos estemos moviendo. Resulta obvio para cual-
quier observador que las decisiones que involucra el pasaje de no
tener ninguin hijo a tener el primero son muy distintas a las incli-
naciones que puede haber en el salto que va del tercero al cuarto.
Al darse en distintas etapas del ciclo de vida individual y fami-
liar, cada orden de nacimiento estd sometido a la influencia de
condiciones objetivas y subjetivas cambiantes. ;Qué efecto tiene,
por tanto, el ingreso en los diferentes niveles de paridez? Algunos
estudios hechos en Estados Unidos sobre la base de datos trans-
versales, mostraron consistentemente que el ingreso permanente
tenia un efecto positivo sobre la propensi6n a tener hijos adicio-
nales en paridades bajas pero negativo en paridades altas (Holler-
bach, 1983:361). Un investigador ya mencionado, Simon (1975},
también trabaj6 sobre datos norteamericanos, de una muestra del
uno por mil del censo. Hallé que el ingreso del marido estaba po-
sitivamente relacionado con la fecundidad al primero y segundo
nacimientos; practicamente era neutro respecto al tercero; negati-
vo al cuarto y quinto, y sorpresivamente era nuevamente positivo
al sexto (Andorka, 1978:249).

Simon también examiné la impronta de la variable educativa.
Analizando esos mismos datos, el ingreso aparecia teniendo un
efecto mas positivo entre las mujeres de alta escolaridad que entre
las menos instruidas. Este hallazgo sugeria que el ingreso interac-
ciona con otras variables en la determinacién de la fecundidad
(Andorka, 1978:249).

Considerando otras dimensiones interactuantes o de control,
podemos rescatar un trabajo hecho en Polonia por Roeske-Slomka
(1974), que verificé las hipétesis de Smolinski. Datos recogidos
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en la region de Poznan mostraron que en niveles muy bajos de
renta la fecundidad y los ingresos se asociaban positivamente; en
niveles medios, negativamente, y en niveles altos la relacion vol-
via a ser positiva (Andorka, 1978:249).

Por ultimo, Andorka (1978:240), basdndose en resultados de
investigaciones hechas en Suecia, conjetura la posibilidad de que
cuando se manteniene constante la variable ocupacional, esto
es, cuando homogeneizamos socialmente la poblacion en estudio
por este criterio, se da una correlacion positiva: el ingreso fami-
liar, respecto del ingreso de las familias del mismo grupo —diga-
mos del ingreso medio correspondiente al grupo—, tiende a aso-
ciarse positivamente con la fecundidad. A eso se denomina
“‘hipotesis del ingreso relativo’.

Sintesis y formalizacion: las propuestas de Mueller
y Short y de Easterlin

A fin de saldar este recorrido, vamos a exponer dos esfuerzos de
reflexion que nos parecen sumamente interesantes a la hora de dar
ejemplos esclarecedores y mas o menos globalizadores. Nos: refe-
rimos, por una parte, al excelente trabajo de sintesis empirica y
tedrica que, con especial mencién a los paises periféricos, hicie-
ron Eva Mueller y Kathleen Short (1983) y, por otra, el ensayo de
un autor que no hemos mencionado hasta ahora pero que resulta
ineludible en la demografia de nuestros dias, Richard Easterlin
(1983).

En su articulo sobre los efectos del ingreso y la riqueza sobre
la demanda de ninos, Mueller y Short echan luz sobre las princi-
pales coordenadas a partir de las cuales desbrozan la complejidad
del tema. Sus senalamientos hacen pensar que ciertas tesis, que
en primera instancia se presentan como irreconocibles, no lo son
tanto, con la condicion de precisar el dangulo, en el plano de anali-
sis que se esta privilegiando.

Un primer recorte conceptual en esta direccion es la distin-
cidn entre efectos ‘“‘puros’’ o directos y efectos indirectos.

Los primeros son definidos como aquellos por los cuales “‘el
cambio en la demanda de nifios es directamente atribuible al cam-
bio en el ingreso’’ (p. 594, traduccidn nuestra). Presentan el grave
problema metodoldgico-técnico de que sé6lo pueden ser observa-
dos tras haber ‘‘limpiado’’ la relacion ingresos-fecundidad del
impacto de precios, gustos, actitudes y otros factores casualmente
relacionados con el ingreso. Los estudios empiricos no pueden
complementar totalmente esta limpieza y, por anadidura, la per-
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cepcion de los efectos puros descansa principalmente en conside-
raciones teéricas. Haciendo esta salvedad en materia de controles,
concluyen que desde un plano abstracto existe una fuerte presun-
cion acerca de la indole positiva del signo.

Mientras tanto, los efectos indirectos son aquellos que actiian
por medio de variables que son causas o consecuencias de cam-
bios en el ingreso.

Entre las causas, sin ser las tinicas, incluyen la educacion, la
acumulacién de capital y los avances tecnolagicos.

Evocéndonos y haciéndonos asociar con ciertas puntualiza-
ciones ya comentadas en partes anteriores de este trabajo, afirman
que la educacién engendra un efecto positivo del ingreso sobre la
demanda de nifios, al mejorar las posibilidades salariales .y por
ende las capacidades presupuestarias de tener mas hijos, pero
también eleva el costo de oportunidad del tiempo que se gasta en
la crianza y cuidado de los nifios. En especial, la educacion de la
mujer tiene un efecto-precio negativo.

En las unidades econémicas familiares, la acumulacién de ca-
pital y los avances tecnol6gicos que elevan la productividad del
tiempo de la mujer, también pueden elevar la de los hijos. Como
una de las secuelas de este cambio, el costo de los hijos se reduce
y el costo de oportunidad de educarlos aumenta, con lo que la fe-
cundidad tiende a incrementarse y la educacion a disminuir. Desde
luego, este efecto depende de la fisonomia y el emplazamiento
de la unidad economica en cuestion y de la importancia que en
su funcionamiento tienen la mujer y los hijos, y no necesariamen-
te tiene por qué ser negativo.

Los avances tecnologicos elevan el ingreso, alentando la de-
manda de hijos. Pero, al mismo tiempo, como la tasa de retorno
aumenta por esos avances, puede ocurrir que los desembolsos de
los padres, en lugar de volcarse en hijos, se trasladen a inversio-
nes en la empresa familiar. La productividad del trabajo y el valor
de tiempo puedgn también subir, a menos que la nueva tecnologia
sustituya mano de obra por capital —como en el caso de la meca-
nizacién agricola— y, de este modo, aumente el desempleo. En
definitiva, el efecto de los avances tecnolégicos sobre la demanda
de hijos puede ser positivo o negativo (pp. 596-598).

Pasando a las consecuencias, Mueller y Short resaltan el
acuerdo que hay en los trabajos escritos sobre el incremento del
costo de los hijos, que acompaiia un cambio favorable en el ingre-
so al participar los hijos del estdndar'de vida de los padres. Los
padres de rentas superiores, por ejemplo, estdn competidos por la
presion de las normas sociales a erogar més en la educacion de sus
hijos que los de rentas bajas.



RELACION ENTRE FECUNDIDAD E INGRESOS 153

Otra consecuencia negativa se viabiliza mediante alteraciones
en los gustos o propensiones. Un ingreso ascendente se asocia
con la aparicién de nuevos consumos de servicios y bienes y con ex-
pectativas crecientes, o sea, con la preferencia por la calidad de los
hijos a expensas de su cantidad. Ademas, da la posibilidad de ex-
pandir el mundo de vida, permitiendo el contacto con otras ideas,
perspectivas, hdbitos, etcétera.

Por otro lado, aceptando el supuesto de que las preferencias
de consumo son interdependientes entre las familias, la adquisi-
cidn de electrodomésticos, automéviles, seguros médicos mas efi-
cientes, educacién superior, etc., por parte de las familias urbanas
de altos ingresos, crea un efecto de demostracién que se ‘‘derra-
ma’’ entre las de ingresos bajos y medios.

Pero no todas las consecuencias tienen un efecto negativo. La
capacidad de ahorro, la seguridad financiera y el optimismo acer-
ca del futuro, pueden inducir una mayor demanda de hijos. Al
margen de ello, en muchos paises del Tercer Mundo —India, In-
donesia, Bangladesh y algunos musulmanes— una subida en los
ingresos puede provocar el retiro de la mujer y los nifios de su par-
ticipacion en la fuerza de trabajo. Esa participacion es vista como
propia de los pobres y evitada por los estratos de ingresos medios
y altos. Cuando se dan condiciones como para salir del mercado
de trabajo, y suponiendo que entonces el cuidado de los nifios se
hace mas factible, puede tener lugar un aumento de demanda de
hijos (pp. 599-603).

El balance de los efectos puros e indirectos de los cambi6s en
el ingreso, que como vemos son muchas veces de signos contra-
puestos, da como resultado lo que se da en llamar efecto ‘‘total’’,
cuya repercusion sobre la demanda de nifios ‘‘puede ser tanto po-
sitiva o negativa, con una magnitud enormemente variable’’ (p. 603,
traduccién nuestra).

Una segunda apreciacién conceptual de Mueller y Short, que
vale la pena retener, se conecta con la naturaleza del periodo de
referencia temporal del ingreso. Aunque por lo general los datos
disponibles recogen informacién puntual sobre el ingreso en un
afio determinado, hay que advertir que la demanda de hijos y la
fecundidad est4n influidas en realidad por el ingreso tanto pasado
como presente y el que se espera obtener en el futuro. En este sen-
tido, distinguen entre ingreso actual —el que se observa en el cor-
to plazo— y permanente —el de largo plazo.

Los cambios coyunturales en el ingreso, provenientes por
ejemplo de una extraordinaria cosecha, pueden tener poca repercu-
sidn sobre las expectativas de ingreso permanente y la fecundi-
dad. Sin embargo, en relacién con tales cambios pueden compro-



154 ESTUDIOS DEMOGRAFICOS Y URBANOS

barse asociaciones positivas y mas fuertes con la demanda de hi-
jos, que las que es dable ver con los cambios de renta en el largo
plazo, que habitualmente son de signo negativo pues fortalecen
transformaciones en las preferencias e instalan gustos refractarios
a la meta de una familia numerosa. La respuesta positiva de las
tasas de fecundidad a las fluctuaciones de los ciclos econémicos,
dentro de ciclos méas largos con relacién negativa, ilustra este
fenémeno (p. 604).

Otra distincién que es fundamental para despejar equivocos y
confusiones sobre resultados a veces tan opuestos y contrastantes,
tiene que ver con el nivel de analisis en que se ubica en cada caso
el examen de la relacién. Uno de los primeros aspectos a conocer-
se cuando uno se enfrenta a los resultados de un estudio, es si se
ha hecho para un nivel macro (sociedades enteras, regiones, cla-
ses o estratos sociales, etc.), o para un nivel micro (la familia y sus
integrantes como agentes econémicos).

Mueller y Short presentan una larga lista de estudios de nivel
macro, en los que se cotejan muestras de gran cantidad de paises.
La variable dependiéente es por lo general la tasa bruta de natali-
dad o la tasa general de fecundidad, y la independiente el ingreso
per cépita. El signo de la relacién que muestran estos estudios es
a veces positivo, otras negativo, y también con frecuencia sin sig-
nificacién estadistica. En la lista, de las 15 regresiones que arrojan
coeficientes significativos, en once, éstos son negativos y en
cuatro, positivos.

Una dificultad muy seria de los estudios de este nivel estriba
en la multicolinearidad entre el ingreso y otras variables que com-
ponen el complejo proceso de la modernizacién. La multicolinea-
ridad pone en primer plano el grado de exactitud y exhaustividad
de los controles estadisticos que se efectiian. Muchos de esos estu-
dios investigan miltiples variables, y es muy complicado discri-
minar la verdadera repercusion del ingreso dentro de ellas. Por
otro lado, raramente consideran la posibilidad de que sea la fe-
cundidad la que afecte el ingreso per cépita o que haya causacion
reciproca (pp. 606-610).

En su articulo, estos investigadores de la Universidad de Mi-
chigan también exponen una lista de estudios de nivel micro, que
en su mayoria buscan medir el efecto total del ingreso. Los contro-
les que se usan en los mismos son la edad de la mujer, la duracién
de la pareja, la educacién, la ocupacién, etc. En las dos terceras
partes de esos estudios, los coeficientes significativos del ingreso
son positivos, y vuelven a aparecer algunos sin significacién.

En las comparaciones en el nivel de las unidades domésticas,
este efecto positivo mas pronunciado puede estar sobrestimado,
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por el hecho de que ellos captan tanto las variaciones de ingreso
de largo plazo como las del corto. Otra razén de las disparidades
con los resultados de los estudios de nivel macro, puede ser la de
que los micro trabajan sobre poblaciones social y culturalmente
homogéneas. Si la varianza en las aspiraciones, la participacion
de la mujer en la fuerza de trabajo, la edad al casamiento y el co-
nocimiento y las actitudes inherentes a la anticoncepcién y el
aborto es menor entre unidades domésticas de un mismo pais que
lo que es entre paises o sociedades diversas, en los resultados de
nivel micro el efecto puro del ingreso deberé ser més fuerte y los
efectos indirectos mas débiles. De ahi que el efecto del ingreso
tenga mas probabilidad de ser positivo entre los micro que entre
los macro (pp. 611-616).

Otro eje importante para la evolucion de la relacion ingresos-
fecundidad es la distincion urbano-rural. En muchas ocasiones se
dan signos inversos: negativo en las ciudades; positivo en el campo.

Mueller y Short conjeturan que en las 4reas rurales tradiciona-
les los ricos y los pobres estdn menos diferenciados en materia de
gustos, preferencias, habitos y actitudes, que en las zonas urbanas,
las cuales en el Tercer Mundo suelen comprender un sector mo-
derno y otro tradicional o atrasado. Los efectos indirectos negati-
vos, que frecuentemente no se pueden medir, son més tenues en
las areas rurales. A esto se agrega que los efectos-precio via costos
de los nifios y tiempo de la mujer son mayores en las zonas urba-
nas. En apoyo de estas tesis, las investigaciones reflejan consis-
tentemente una alta correlacion positiva entre superficie-de la
propiedad rural y otros activos agricolas, y fecundidad (pp. 615-
617).

Para finalizar, hemos de recuperar una sugestiva formaliza-
cion de Richard Easterlin, economista y demografo estadunidense
mundialmente conocido y reconocido por sus aportes al estudio
de la fecundidad. Easterlin, ademas de desarrollar las explicacio-
nes teéricas mds acabadas acerca del baby boom que ocurrié en
muchos paises del Norte avanzado después de la Segunda Guerra
Mundial, introdujo algunos sefialamientos reveladores como, por
ejemplo, que el ingreso permanente —mads alld de lo que recogian
las encuestas en un momento dado— era el que debia considerar-
se al examinar las decisiones de fecundidad y que era necesario
integrar a la teoria la relatividad, la formacién y la transformacion
de los gustos y las preferencias de la pareja bajo el influjo de la
cultura y la experiencia pasada.

El esquema de Easterlin, que procura describir y explicar las
macromutaciones en la fecundidad a lo largo de la modernizacion,
desborda la problemética fecundidad-ingresos y es inclusivo de



156 ESTUDIOS DEMOGRAFICOS Y URBANOS

otros elementos. Pero acaso precisamente por eso nos parece vali-
do citarlo, porque creemos que si bien es analiticamente legitimo
el ““cierre’” de ese binomio, para su cabal entendimiento hay que
apelar a marcos o modelos que tomen mas ingredientes,

Junto a la demanda de nifios, como variables que intervienen
entre la modernizacién y la fecundidad, Easterlin considera la
oferta —el nimero de hijos sobrevivientes que una pareja tendria
de no mediar ninguna intencién de limitaci6n— y los costos de
la regulacién de la fecundidad (basicamente la anticoncepcién).

Easterlin observa varias etapas. La primera, corresponde a la
sociedad premoderna, en la que la pareja no podia producir todos
los hijos que deseaba: la demanda excedia la oferta. El entorno
predominantemente agricola provocaba una gran demanda de ni-
fios; las adversas condiciones de mortalidad infantil y las précti-
cas de alargamiento de la lactancia determinaban una oferta menor.

En los inicios de la modernizacién, como consecuencia sobre
todo de la mejoria de las tasas de mortalidad infantil, la oferta em-
pieza a superar la demanda pero lo hace muy levemente, y las mo-
tivaciones para controlar la fecundidad son todavia escasas. Los
costos de la regulacién deliberada son percibidos como altos. Al
igual que en la etapa anterior, contimia prevaleciendo la fecundi-
dad natural. La fecundidad aumenta.

A medida que la modernizacién sigue avanzando y se consoli-
da y expande, el exceso de oferta sobre la demanda crece. La pro-
babilidad de sobrevivir de los nifios es cada vez mayaor, al tiempo
que la utilidad de éstos disminuye y sus costos se incrementan.
El nimero de hijos no deseados también asciende. Las mujeres
dan pecho durante periodos cortos. Las motivaciones para limitar
el tamario de la familia se hacen sentir. Simultaneamente, los cos-
tos y los obstaculos para la anticoncepcion declinan. En un punto
del proceso, el balance entre motivaciones y costos de regulacién
se inclina en favor de las primeras, y la gente asume conductas de-
liberadamente anticonceptivas. A partir de ese punto, el tamaro
de la familia cae por debajo de la oferta potencial, que excede en-
tonces claramente la demanda. Esta tendencia se va haciendo
cada vez mas ostensible y se llega a una situacién en que el tama-
fio de la familia est4 sujeto exactamente a la demanda (pp. 572-
575).

En el primer tramo de la abscisa, la demanda excede la oferta,
y el tamano real de la familia corresponde a esta tiltima. Cuando
se desencadena la modernizacién, aparecen condiciones para un
exceso de oferta (punto m) y para la emergencia de controles. Pero
esa motivacién todavia es baja y no compensa los costos de
regulacién, y en consecuencia no hay limitacién deliberada del
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Gréfica 1
Tendencias hipotéticas en la oferta (oF), demanda (pem) y tama-
fio real de la familia (TraMm), asociadoes con la modernizacion
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tamano de la familia. El tamafo real de la familia continda si-
guiendo la linea de la oferta. Al avanzar la modernizacion, las mo-
tivaciones de control crecen, sus costos caen y en €l punto h sur-
gen restricciones deliberadas de la fecundidad. Mas adelante, con
los comportamientos, las aspiraciones, los costos y los beneficios,
mas homogeneizados, el tamano real de la familia termina por
acoplarse a la linea de la demanda (p. 574).

Conclusiones

Expondremos muy brevemente el saldo que, en nuestra opinion,
deja esta revision, que —huelga decirlo— no tuvo pretensiones de
exhaustividad.

La primera conclusion radica en una reafirmacion de la plena
legitimidad que asiste a la economia y a su 1nstrumental teodrico
y técnico, en abordar la fecundidad.

Desde un punto de vista empirico, los hijos no son desde luego
un bien mas, una mercancia que se produce o adquiere en virtud
de una racionalidad descarnadamente consciente, que‘juega con
el célculo, las expectativas de pérdidas y ganancias o las alternati-
vas de consumo. Las normas e ideologias hacen que en general el
sentido comin, vigente en las sociedades y que afecta a las parejas
a la hora de decidir la prole, revista a los hijos de una valorizacién
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extraeconémica y a veces incluso, si se nos permite el término,
“‘antiecondmica’’; esto es, de cierto difuso rechazo a concebir la
descendencia y la paternidad como un capital o una fuente de gas-
tos, alejados de los afectos, los sentimientos e instintos del ser hu-
mano como tal.

Pero esto de ninguna manera significa que los hijos no pue-
dan ser tratados analiticamente como un bien de consumo y
produccidn, y la fecundidad —su volumen y timing— como una
cadena decisoria en la que intervienen, por accién u omision, fac-
tores econ6micos. Mds todavia cuando lo que esta en estudio es
su vinculacion con los ingresos.

Por otro lado, hay que reconocerle a la economia una potencia
formalizadora y modeladora —de la que a menudo carecen las otras
ciencias sociales— que induce a sistematizarse en la aproxima-
cién a la cuestion. Con todo, algunos de sus modelos colisionan
con la evidencia histérica, y entonces surge la necesidad de com-
plejizarlos, incorporando nuevas variables econémicas o de otra
naturaleza. Por eso nos pareci6 interesante mostrar el esquema de
Easterlin para el largo plazo.

Nos inclinamos a pensar que no se puede predicar un signo
umversalmente positivo o negativo con respecto a la relacion fe-
cundidad-ingresos, con arreglo a las modificaciones en estos
ultimos, sino que lo que corresponde es enfatizar las especifica-
ciones referidas al nivel de agregacion de las unidades de analisis,
al periodo temporal, a la localizacién ecoldgico-geogréfica, a la
paridez, etc., que enmarcan en cada ocasién ese binomio. Ello es
lo que nos llevo a destacar el trabajo de Mueller y Short.

El hincapié en las condiciones puntuales, en la influencia de
““terceras’’ variables y en el diverso nivel de approach analitico
que se puede adoptar, no debe entenderse como la apertura a un
puro relativismo. Es cierto que la relacién entre ingresos y ntime-
ro de hijos no estd sometida a una univoca direccién —a pesar de
que en un escorzo macrohistérico el aumento de los primeros
tiende a acompafiar la limitacién en el ntimero de los segundos—,
pero tampoco estamos frente a un terreno en el que puede pasar
cualquier cosa, totalmente aleatorio e impredictible. De lo que se
trata precisamente es de desentrafiar la legalidad que, en funcién
de determinaciones cambiantes, rige el signo, unas veces negati-
vo, otras positivo y, en algunas oportunidades, estadisticamente
inocuo.

Quizas, el escollo mas serio para descubrir esta legalidad es
la amplia gama de variables que repercuten sobre la fecundidad,
dificultando la imputacién exacta del peso atribuible a los ingre-
sos. Especialmente en los estudios sobre modernizacién, se corre
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el riesgo de pensar como directas, relaciones que en realidad pue-
den ser indirectas, interactivas o, peor aun, espurias. Este hecho
debe conducir a prestar suma atencién a los disefios de las investi-
gaciones, ajustando los dispositivos de control estadistico, de
modo de alcanzar explicaciones plausibles.

Por tltimo, lejos de ser una cuestién meramente libresca, el
posicionamiento acerca del nexo entre los ingresos y la fecundi-
dad puede tener consecuencias mediatas sobre las politicas de
poblacién. De acuerdo con el modo en que se crea que esa relacion
es, habran de tomarse o no medidas, hacerlas mas o menos activas
o dirigirlas s6lo a algunos grupos sociales.
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