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El presente texto tiene como objetivo describir la dinámica demográfica de las empresas 
mexicanas en el periodo 1980 a 2007, entendiendo por dinámica demográfica la relación 
entre la creación y la extinción de empresas. Se muestra el volumen de la población em-
presarial por año y duración (edad), las tasas de creación, las tasas de cierre y las pro-
porciones de sobrevivencia calculadas para el periodo. Esta información es comparada 
con los datos disponibles de los países miembros de la Organización para la Cooperación 
y el Desarrollo Económico (ocde).
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Demography of Business in Mexico

This text is designed to describe the demographic dynamic of Mexican firms during the 
period from 1980 to 2007, understanding demographic dynamics as the link between 
the creation and extinction of firms. It shows the volume of the business-owning popula-
tion by year and duration (age), creation and closure rates and the survival proportions 
calculated for the period. This information is compared with available data from the 
Organization for Economic Cooperation and Development (oecd) member countries.

Key words: creation rates, survival rates, proportions of survival.

Introducción

El presente texto tiene como objetivo describir la dinámica demográ-
fica de las empresas mexicanas en el periodo 1980 a 2007, entendien-
do por dinámica demográfica la relación entre la creación y la extinción 
de empresas. Generalmente el estudio de la dinámica demográfica en 
los seres humanos está relacionado con la natalidad, la mortalidad y 
la migración. En este estudio no se investigó sobre la migración de las 
empresas debido a que no hay datos disponibles, aunque sin duda 
sería interesante conocer el comportamiento de esta variable en la 
población.

* Egresado de la maestría en Demografía, El Colegio de México. Correo electró-
nico: <rrmorales@colmex.mx>.
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La inquietud por realizar un estudio con técnicas demográficas en 
una población diferente a la de los seres humanos es desafiante ya que 
en México no se había hecho un estudio de estas características en una 
población de empresas. Dicha inquietud se basa en la carencia de 
respuestas sobre qué pasa con la dinámica empresarial mexicana, y 
tiene como antecedente la existencia de literatura sobre demografía 
de negocios en países europeos y americanos. Las personas saben que 
las empresas son generadoras de empleos, son el motor de la economía 
y crean y satisfacen necesidades; pero desafortunadamente no había 
datos disponibles sobre la cantidad de empresas que existen en nuestro 
país, ni sobre el tiempo que tenían funcionando o la velocidad con la 
que se crearon o extinguieron.

Con el fin de encontrar respuestas al respecto, se realizó este es-
tudio que requirió de la obtención de datos precisos y confiables sobre 
las empresas mexicanas. En nuestro país todas las empresas legalmen-
te constituidas deben inscribirse en el Registro Federal de Contribu-
yentes (rfc) que administra el Servicio de Administración Tributaria 
(sat).1 Para la realización de este estudio dicha institución nos facilitó 
una base de datos con registros de empresas, la cual no permite hacer 
ninguna identificación de contribuyentes; únicamente sirve para rea-
lizar análisis estadísticos como el que aquí se presenta. La base de datos 
contiene más de un millón trescientos mil registros que incluyen in-
formación de empresas que continuaban activas al 31 de diciembre de 
2007, y además de aquellas que ya se habían extinguido en el pasado. 
Estos registros de empresas que cerraron en algún punto del tiempo 
permitieron realizar el análisis relacionado con la extinción de empre-
sas en el periodo de referencia.

Población empresarial en México 1980-2007

En este apartado se presenta la respuesta al cuestionamiento ¿cuántas 
empresas legalmente constituidas tuvo México durante el periodo 
1980-2007?, es decir, ¿cuál fue el volumen de población de empresas 
mexicanas en ese periodo?

Para lograr obtener datos sobre el volumen de la población de 
empresas mexicanas se clasificaron e identificaron en un diagrama de 

1 El sat es un órgano desconcentrado de la Secretaría de Hacienda y Crédito Pú-
blico (shcp) que tiene entre sus funciones inscribir en un padrón de contribuyentes a 
las personas físicas y morales mediante un registro único que los identifica.
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Lexis las empresas que se crearon año con año y además aquellas que 
se extinguieron en un punto en el tiempo, creando así una doble 
clasificación que permite realizar análisis por cohorte, periodo y co-
horte-periodo, imprescindibles para este estudio.

El volumen de población de empresas a mitad de año –de aquí en 
adelante llamado población– calculado para 1980, 1990, 2000 y 2007 se 
muestra en el cuadro 1, el cual proporciona una descripción de su evo-
lución. En 1980 la población sumaba 118 138 unidades, con una edad 
promedio de 10.2 años. El 30% de ellas se situaba entre las edades dos 
y tres, 50% entre los cinco y seis años, mientras que para las edades de 
22 y 23 años se encontraba 90% de la población empresarial. Diez años 
después, en 1990, la población acumulaba un total de 285 653 unidades, 
con una edad promedio de 8.9 años, la cual disminuyó 1.3 años en 
comparación con el año de 1980.

El porcentaje acumulado de esta población muestra que antes del 
segundo y quinto año se localizaba 30 y 50% respectivamente. Entre los 
20 y 21 años se situó 90%. Para el año 2000 México ya contaba con una 
población de 645 653 empresas con una edad promedio de 10 años, 
ganando así 1.1 años respecto de su valor de 1990. Cabe destacar que 
en veinte años la población se había incrementado en 527 515 unidades, 
generando así una sólida población empresarial que contribuyó con el 
fortalecimiento económico del país.

En 2007 la población a mitad de año era de 913 475 unidades, y 
la edad promedio se situó en la cifra más alta desde 1980, la cual fue 
de 11.6 años. En cuanto al porcentaje acumulado de población, 30% 
se localizaba entre los tres y cuatro años de edad, 50% entre los ocho 
y nueve años, y antes de los 25 años se contabiliza 90% de las empresas 

CUADRO 1 
Población de empresas; México, 1980-2007

Porcentaje  
acumulado de población de empresas

Año calendario y edad

1980 1990 2000 2007

30%  2-3  1-2 2-3  3-4

50% 5-6 4-5 6-7 8-9

90% 22-23  20-21 21-22 24-25

Población de empresas a mitad de año 118 138 285 653 645 653 913 475

Edad promedio 10.2 8.9 10.0 11.6

Fuente: Morales, 2008: 65.
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mexicanas. Lo anterior muestra que la población en general es joven, 
ya que nueve de cada diez empresas de nuestro país se sitúan en edades 
tempranas.

En la gráfica 1 se pueden observar los respectivos volúmenes de 
población para 1980, 1990, 2000 y 2007, medidos en porcentaje y por 
duración (años). En el recuadro superior izquierdo se muestra la po-
blación al 30 de junio de 1980, y se observa que en la duración cero se 
localizaba más de 12% de empresas; en la duración uno cerca de 10%, 
mientras que en la dos la cifra superaba el siete por ciento.

Entre estas tres duraciones se podía contabilizar cerca de 30% del 
total de empresas para ese año. La distribución general de las frecuen-
cias simula perfectamente una semipirámide poblacional ya que en la 
base se acumula una mayor cantidad de empresas, y a medida que la 
edad se incrementa las proporciones en esas duraciones son cada vez 
menores.

Al cabo de 10 años más, en 1990, la población se había multipli-
cado 2.5 veces. En la duración cero la población ascendió a 14.6% del 
total, proporción que claramente se puede identificar en el recuadro 
superior derecho; en la duración cinco se acumula 50% de la población, 
mientras que 75% se alcanzó en la duración once años cumplidos.

Puede identificarse también la silueta formada por la población 
empresarial que sobrevivía y fue creada antes de 1980, iniciando en la 
parte superior de la semipirámide hasta la línea punteada de la gene-
ración 1980, mientras que la población sobreviviente de la década de 
los ochenta se localiza por debajo de dicha línea. Se puede apreciar 
un gran volumen de población acumulada hasta la duración 10 que 
suma en total 72.1%, lo que indica que en 1980 la población empre-
sarial era joven, es decir, tres de cuatro empresas tenían cuando mucho 
diez años de edad.

En el año 2000 la población en número de unidades era de 645 653 
empresas, dando como resultado un incremento de 2.3 veces respecto 
a la población de 1990, pero a pesar del robusto valor unitario de la 
población, el valor porcentual en las primeras duraciones disminuyó 
considerablemente. En la edad exacta uno se localizaba 8.6% de las 
empresas, lo que indica una fuerte disminución a esta edad y en general 
en los primeros cinco años de duración respecto de las mismas duracio-
nes en 1990. En el año 2000 la mitad de la población se situaba entre 
los seis y siete años de edad. Además se contabilizaron 9 433 empresas 
que tenían 20 años de duración, las cuales representan una proporción 
de 64.5% de sobrevivientes respecto de las 14 620 creadas en 1980. De 
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forma general la gráfica 1 permite identificar las siluetas generadas por 
la población del periodo de referencia; en la semipirámide del recuadro 
inferior derecho se puede apreciar el total de la población al 30 de junio 
de 2007, la cual está conformada por las empresas sobrevivientes de años 
anteriores. Con líneas punteadas se destaca la generación de 1980, 1990 
y 2000 con el fin de mostrar la evolución en el tiempo de la población 
empresarial mexicana. Claramente se aprecia que la población es joven, 
ya que 92.5% de las empresas tiene menos de 27 años de edad, y 7.5% 
corresponde a las que se fundaron antes de 1980 y pueden considerarse 
como las maduras o las consolidadas en el mercado.

Es importante mencionar que en 2007 el porcentaje de población 
en las primeras duraciones disminuyó considerablemente. En ese año 
se puede identificar que la mitad de la población tenía menos de nue-
ve años de edad y 75% menos de 16 años. Como punto de comparación, 
en 1980 casi 67% de las empresas se localizaba en la edad de nueve 
años, y a los 16 años se sobrepasaba 82% del total de la población. Otro 
punto de comparación importante es el porcentaje de empresas de 
duración cero entre 1990 y 2007 (14.6 y 6.4% respectivamente). Estas 
cifras indican una importante desaceleración en términos relativos en 
la creación de empresas y su sobrevivencia durante el primer año de 
operaciones.

Creación y cierre de empresas

En el cuadro 2 se presenta información respecto a la cantidad de em-
presas que se crearon y cerraron en México desde 1980 a 2007; en la 
columna “Población a mitad de año” se observa un incremento cons-
tante del volumen de la población empresarial. En 1980 había poco 
más de 116 mil empresas; en 1996 se superó la cifra de 500 mil; en 
2003 se contabilizaban poco más de tres cuartos de millón (758 867), 
y finalmente en 2007 la población llegó a su nivel más alto al contar 
con poco más de 913 mil empresas. Las cifras concernientes a la crea-
ción de empresas en el periodo de referencia presentan altibajos 
propios de las condiciones económicas vividas por nuestro país en el 
pasado.

En el inicio de la década de los ochenta se crearon 16 101 empresas 
y al final de esa década dicha cifra se duplicó hasta alcanzar las 37 323 
nuevas empresas, lo que evidencia una época favorable para su creación. 
Además, en 1988, 1989 y 1990 se crearon alrededor de 10 mil empresas 
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CUADRO 2 
Creación y cierre de empresas, México

Creación Cierre

Año
Población a 

mitad de año Cantidad
Tasa 

(por 100) Cantidad
Tasa 

(por 100)

1980 116 138 16 101 13.9 810 0.7

1981 132 987 19 525 14.7 1 117 0.8

1982 147 325 16 819 11.4 6 552 4.4

1983 157 198 16 360 10.4 6 880 4.4

1984 167 927 18 333 10.9 6 355 3.8

1985 180 095 18 309 10.2 5 952 3.3

1986 193 416 21 276 11.0 6 991 3.6

1987 206 259 20 779 10.1 9 377 4.5

1988 221 184 26 313 11.9 7 865 3.6

1989 247 202 37 323 15.1 3 736 1.5

1990 285 653 47 123 16.5 3 807 1.3

1991 326 855 44 385 13.6 5 297 1.6

1992 367 502 48 829 13.3 6 624 1.8

1993 406 791 45 623 11.2 9 249 2.3

1994 444 384 50 753 11.4 11 942 2.7

1995 476 406 40 666 8.5 15 433 3.2

1996 505 808 49 356 9.8 15 784 3.1

1997 542 286 56 107 10.3 16 723 3.1

1998 579 589 56 201 9.7 20 980 3.6

1999 613 306 57 705 9.4 25 491 4.2

2000 645 653 55 155 8.5 22 675 3.5

2001 680 941 60 713 8.9 22 618 3.3

2002 719 664 61 057 8.5 21 705 3.0

2003 758 867 63 107 8.3 24 053 3.2

2004 800 521 67 616 8.4 23 363 2.9

2005 842 649 69 755 8.3 29 751 3.5

2006 881 227 65 961 7.5 28 810 3.3

2007 913 475 53 266 5.8 25 817 2.8

Fuente: Elaboración propia con datos del rfc.
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más cada año (26 313; 37 323; y 47 123 unidades respectivamente), es 
por ello que en estos años se localizan las tasas de creación más altas de 
la década (11.9, 15.1 y 16.5% respectivamente).

El año menos favorable en cuanto a creación de empresas fue 1995, 
claramente relacionado con una de las peores crisis financieras que 
vivió el país en el siglo pasado. Diez años más tarde, en 2005, se llegó 
a la cifra máxima de creación de empresas, que rondó las 70 mil. En 
los dos años siguientes la tendencia fue a la baja; en 2007 la apertura 
de nuevas empresas disminuyó casi en 16 mil empresas en comparación 
con 2005.

En el cuadro también se pueden observar las cifras concernientes 
a las empresas que cerraron en el periodo de referencia. En 1980 sólo 
810 empresas cerraron sus puertas; en los siguientes dos años la cifra 
se incrementó ocho veces, llegando a 6 500 unidades cerradas, lo que 
representa una de las mayores tasas de cierre pues de cada 100 em-
presas existentes en ese año, cinco se extinguían. Asimismo en 1987 
se registró la mayor tasa de cierre en el periodo y el mayor número 
de empresas cerradas en esa década (estos años están estrechamente 
relacionados con las crisis económicas que vivió el país durante 1982 
y 1986).

Durante los primeros tres años de la década de los noventa hubo 
un ligero incremento en el cierre de empresas, pero a partir de 1992 
se aceleró en gran magnitud. Las cifras de 1992 se cuadruplicaron al 
final del milenio, al pasar de las 6 624 a poco más de 25 mil. En el 
presente siglo las tasas de cierre se han mantenido estables ya que tres 
de cien empresas tuvieron que cerrar sus puertas. La mayor cantidad 
de empresas cerró en 2005 (cerca de 30 mil); en los dos años siguien-
tes las cifras se redujeron ligeramente.

La dinámica presentada por los valores de apertura y cierre de 
empresas muestra claramente que hay mayor incidencia en la creación 
de nuevos negocios que en su extinción, lo que sin duda impacta en 
el volumen de la población empresarial mexicana que se incrementa 
año con año.

Edad de las empresas mexicanas

Un asunto de gran importancia para los emprendedores de negocios 
y creadores de empresas es conocer las perspectivas de crecimiento y 
sobrevivencia de las empresas que pudieran establecerse. Es por ello 
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que inevitablemente surgen algunas preguntas como ¿qué edades 
tienen?, ¿qué tan jóvenes o viejas son? Para dar respuesta a lo anterior 
se utilizó la estructura por edad de la población ya que con ello se logra 
visualizar y presentar detalladamente su magnitud.

La gráfica 2 muestra la estructura de la población empresarial al 
30 de junio de 2007. La semipirámide que se dibuja muestra el volumen 
de la población; se toma como punto de referencia la crisis financiera 
de 1995 (considerada como una de las más crudas de la historia eco-
nómica del país), con el fin de realizar una descripción por edad de 
las empresas antes y después de dicho evento. Las empresas que sobre-
vivieron a esta crisis financiera sumaban 367 828, que conforman un 
grupo de doce y más años de edad, y representan 40% del total de la 
población. Con esta misma lógica se observa a un total de 68 268 em-
presas que vivieron la gran industrialización del país, el modelo eco-
nómico de sustitución de importaciones y por supuesto la crisis finan-
ciera de 1995; sus edades inician en 28 años y concluyen en los 106 
años de edad. Cabe mencionar que en la punta de la semipirámide se 
contabiliza un total de 2 081 empresas de más de 90 años, las cuales 
iniciaron sus operaciones antes y durante la revolución mexicana 
(1910-1917).
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GRÁFICA 2 
México: estructura de la población empresarial al 30 de junio de 2007

Fuente: Cuadro A1 del anexo.
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La población empresarial que inició sus operaciones después de 
la crisis financiera de 1995 representa 60% del total, y en conjunto suman 
un total de 545 647 unidades económicas de entre cero y once años 
de edad.

Como se observa en la gráfica 2, una gran cantidad de empresas 
son de reciente creación; afortunadamente aún sobrevive un volumen 
considerable de empresas que se fundaron durante el siglo pasado y a 
comienzo del presente.

¿En qué edad o edades cierran más empresas en México?

Así como es importante conocer el volumen de la población empresa-
rial y su edad en un momento en el tiempo, también lo es saber la edad 
en que las empresas cierran sus operaciones y los patrones que indican 
las edades más vulnerables para su sobrevivencia. Se sabe que el riesgo 
de cerrar una empresa está siempre latente y que a diario una gran 
cantidad de empresas terminan sus operaciones independientemente 
de su edad. Es por ello que resulta importante conocer la edad o edades 
en que una mayor cantidad de empresas tiene que cerrar sus negocios. 
¿Tendrán mayor riesgo de extinguirse las empresas de reciente creación 
o aquellas que ya tuvieron algunos años de sobrevivencia en el mercado? 
Para conocer lo anterior es fundamental analizar las tasas de extinción 
para empresas conforme a cuatro edades, en particular durante el pe-
riodo 1980-2007. Las primeras dos edades elegidas fueron de reciente 
creación y las dos restantes mayores a los cinco años de edad.

En la gráfica 3 se presentan las curvas de las duraciones uno, dos, 
seis y nueve años, durante el periodo. Se identifican los siguientes 
patrones:

1) Las tasas de extinción de empresas de los años 1980 a 1987 
presentan cierta homogeneidad, es decir, las cuatro curvas 
mencionadas se ubican entre los valores de 30 a 65 empresas 
cerradas de mil existentes, dibujando claramente una silueta 
en forma de “M”.

2) A partir de 1988 hay una fuerte disminución en todas las du-
raciones hasta 1997; se visualiza una fuerte caída en los valores 
de las tasas que presentan una forma de “U”.

3) En el periodo de 1988 a 2007 las curvas de la duración uno y 
la duración dos se ubican como las tasas de más alto valor, 
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mientras que las curvas de las duraciones seis y nueve años 
presentan cifras menores; además se aprecia una brecha im-
portante entre las empresas de reciente creación y las que so-
brevivieron por lo menos cinco años.

Lo anterior indica que si en la actualidad las empresas sobreviven 
a los primeros dos años de duración tienen mayores probabilidades 
de sobrevivir en el futuro. Surgen entonces los siguientes cuestiona-
mientos: ¿cuál es la proporción de empresas sobrevivientes después de 
dos años de su creación?, ¿cuál es el comportamiento de la probabili-
dad de sobrevivencia en años subsecuentes?

Proporción de empresas sobrevivientes 
después de dos años de su creación

Con base en la información de los valores de las proporciones de em-
presas sobrevivientes en el periodo se realizó una comparación por 
cohorte. En el cuadro 3 se presentan las cohortes de 1980 a 2005 se-
paradas en intervalos de cinco años cada una, así como también las 
duraciones que van desde cero hasta diez años de edad. El límite de 
diez años se eligió para facilitar la comparación con trabajos anteriores, 
cuyos estudios se refieren a duraciones de entre dos y hasta seis años.2

El cuadro muestra que en la duración uno las cohortes más viejas 
tenían mayores posibilidades de sobrevivencia. En 1980 sobrevivía 
99.3% de las empresas creadas en ese año, en contraste con la cohorte 
de 2005, donde sólo 95.2% logró cumplir un año de duración.

2 Headd (2003) muestra que 66% de los nuevos negocios sobrevive dos o más años, 
50% sobrevive cuatro o más años y 40% seis o más años; “Datos de la compañía Dun & 
Bradstreet sugieren que 75% de los nuevos negocios continúan abiertos en los primeros 
dos años, 47% después de cuatro y 38% después de seis”(Headd, 2003:51). De su lado, 
Knaup (2005: 51) obtuvo en un análisis de la cohorte que 66% de los nuevos estableci-
mientos sobrevivió a los dos primeros años de vida y 44% a los dos años siguientes, por 
lo que no es sorprendente que la mayoría de los establecimientos cierre antes de su 
segundo aniversario y sólo un porcentaje más pequeño cierre en los años siguientes. 
Storey afirma que “los primeros años de vida son críticos para la supervivencia de una 
empresa, pues en esa etapa de ingreso al mercado el emprendedor y sus colaboradores 
deben confrontar el proyecto con la realidad. Buena parte de los emprendedores no 
consigue superar esta fase” (citado en Kantis, 2004: 24); agrega además que las empre-
sas tienen en promedio alrededor de seis años de vida. Por su parte, Crespi (2003) 
realizó un estudio enfocado en la sobrevivencia de las empresas chilenas que iniciaron 
operaciones en 1996 (67 310 unidades), y encontró que 20% cerró en el primer año y 
antes del quinto ya había desaparecido poco más de 60 por ciento.
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En la duración dos las cohortes de 1995 y 2005 presentan el menor 
porcentaje de empresas sobrevivientes, donde más de 10% ya se había 
extinguido. A los cuatro años de duración entre el 15 y 20% de las 
empresas de todas las cohortes ya habían cerrado sus puertas. Al sex-
to año de edad sobrevivía más de 70% de las empresas creadas. La 
cohorte con mayor porcentaje de empresas sobrevivientes a la duración 
diez es la de 1985 (81.6%), que contrasta con las cohortes de 1980, 
1990 y 1995, cuyo porcentaje de sobrevivencia era menor al 70 por 
ciento.

Cabe destacar que las cifras de sobrevivencia en nuestro país son 
elevadas en comparación con los estudios de Headd (2003) y Knaup 
(2005), en los que se menciona que sólo 66% de las empresas sobre-
vive a los dos primeros años de vida (en México sobrevivía más de 90%). 
Asimismo en el estudio de Crespi (2003) se afirma que 20% de las 
empresas chilenas de la cohorte de 1996 cerró antes del primer año, 
mientras que en nuestro país las empresas de la cohorte de 1995 sólo 
se extinguieron en poco más de cuatro por ciento.

CUADRO 3 
Proporción de empresas sobrevivientes;a 
México, cohortes 1980-2005

Duración 
(en años)

Año calendario

1980 1985 1990 1995 2000 b 2005b

Cero 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Uno 99.3 97.3 97.4 95.8 95.5 95.2

Dos 97.0 92.5 93.4 89.9 90.1 89.4

Tres 91.0 86.6 89.0 84.3 85.3

Cuatro 86.2 84.1 85.1 79.1 81.3

Cinco 82.4 83.2 80.9 75.2 77.8

Seis 79.1 82.7 77.2 72.1 74.1

Siete 75.2 82.4 74.0 69.8 71.5

Ocho 71.2 82.1 71.1 67.6

Nueve 69.3 81.8 68.2 65.8

Diez 68.7 81.6 66.3 64.4

a Por cada 100 empresas creadas.
b Dado que la información del estudio comprende hasta el año 2007, las cohortes 

de 2000 y 2005 aún no sobrepasaban las duraciones que faltan en el cuadro.
 Fuente: Morales, 2008: 81.
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A lo largo de este documento se ha presentado información sobre 
el volumen y distribución por edad de las empresas mexicanas, así 
como de los fenómenos de creación, cierre y sobrevivencia que ha 
experimentado la población empresarial de nuestro país. En resumen, 
este estudio muestra que la población es joven y que un gran porcen-
taje de ella no tiene más de 25 años de existencia; se crean más nego-
cios de los que cierran, por tanto, la población se incrementa y enve-
jece con el paso del tiempo; además, las cifras de sobrevivencia en los 
primeros años de vida indican que un gran porcentaje de ellas logra 
superar adversidades y continúa en actividad.

Descripción comparativa entre México y países miembros 
de la Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económico

La demografía de negocios requiere del estudio y descripción de indi-
cadores tales como volumen de la población, tasas de creación y cierre, 
así como de proporciones de sobrevivencia a x años de haberse creado 
las empresas; es por ello que a manera de comparación se utilizan di-
chos indicadores para la población empresarial de nuestro país y así 
poder ubicar su posición respecto de otros países miembros de la 
Organización para la Cooperación y Desarrollo Económico (ocde) 
(cabe mencionar que México también es miembro de esta organización 
desde 1994).

En la gráfica 4 se presenta el volumen de la población empresarial 
para los países de la ocde. Durante el periodo 2004-2007 México tuvo 
en promedio una mayor cantidad de empresas (859 468) que países 
como Luxemburgo, República Eslovaca, Portugal, Dinamarca, Austria, 
Holanda, Hungría, República Checa, Suecia y Finlandia, países que 
tienen en común un territorio relativamente pequeño con excepción 
de los dos últimos.

Por otro lado, el país con más unidades empresariales en promedio 
para el mismo periodo fue Estados Unidos con más de cuatro millones, 
en segundo lugar Italia con tres millones ochocientos mil, seguidos 
por España, Francia, Alemania, Inglaterra y Polonia, cuyos territorios 
son de los de mayor magnitud de Europa, y América en el caso de 
Estados Unidos.

Con base en los promedios de población en los periodos de 1996-
1999, 2000-2003 y 2004-2007, en la gráfica 4 se pueden apreciar cuatro 
tipos de cambio en el comportamiento empresarial. Durante los tres 
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periodos se percibe un cambio ligero en el crecimiento en países como 
Luxemburgo, República Eslovaca, Finlandia y Dinamarca.

Los países con un cambio moderado son Austria, Holanda, Hun-
gría, Suecia, República Checa, Inglaterra y México; estos países cuen-
tan con un mayor volumen de población y han crecido más en el últi-
mo periodo.

Portugal, España, Francia e Italia, que representan la parte sur del 
continente europeo, han tenido un crecimiento acelerado en cada 
uno de los periodos, lo que indica que existió un gran dinamismo 
empresarial en esa región. En América, Estados Unidos también creció 
aceleradamente, en especial en el periodo 2004-2007.

Finalmente, Alemania y Polonia tuvieron un comportamiento 
irregular en virtud de que las cifras para el primero son altas en el siglo 
pasado, caen en los primeros tres años del presente y repuntan en el 
último periodo; por su parte Polonia crece ligeramente en el periodo 
2000-2003 y disminuye en el siguiente, de modo que no se observa un 
crecimiento como en el resto de los países europeos.

En el cuadro 4 se presentan las tasas de creación y cierre de em-
presas en el lapso de 1995 a 2007, dividido en tres periodos: 1995 a 
2000, 2001 a 2003 y 2005 a 2007. Los datos de estos dos últimos cuen-
tan con mayor rigor metodológico, pues hubo continuas reuniones 
del organismo (ocde: 2007) para definir y homologar los criterios de 
realización de los respectivos indicadores. Muestra de ello son las cifras 
de Polonia, Portugal y República Checa que presentan grandes dife-
rencias entre periodos; el resto de los países tiene cifras más consisten-
tes, a pesar de que para algunos no hubo datos disponibles.

En el primer periodo la tasa de creación promedio asciende a poco 
menos de doce empresas creadas por cada 100 que existían en el pe-
riodo 1995-2000; sólo Austria, Dinamarca, Italia, México y Suecia se 
ubicaban ligeramente por debajo del promedio, mientras que el resto 
de los países lo sobrepasaba. Polonia encabezaba la lista de creación 
de empresas seguido de Hungría y Alemania.

La tasa promedio de cierre en este mismo periodo se ubica en 
siete empresas y también son Austria, Holanda, Italia, México y Sue-
cia los países que presentan las tasas más bajas, además de la Repú-
blica Checa. Los países con cifras más altas al respecto son Alemania, 
España, Finlandia e Inglaterra. Lo anterior muestra que en general 
en todos los países se crean más empresas de las que se cierran, ge-
nerando así poblaciones de empresas que incrementan sus volúmenes 
año con año.
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En el segundo periodo, de 2001 a 2003, se notan ajustes en las 
tasas de creación y cierre de empresas en países como España, Finlan-
dia, Hungría, Polonia, Portugal y la República Checa; las brechas entre 
cada uno de los datos se reducen, lo que indica una mayor coherencia 
entre ellos. Las cifras promedio de creación varían ligeramente entre 
los periodos, pero las de cierre se ubicaron en ocho empresas, una más 
respecto a la cifra del periodo anterior.

Alemania presenta la tasa de creación más alta (16.1), mientras que 
Portugal tiene la más baja (6.7); en cuanto a las tasas de cierre, México 
presenta la más baja del periodo, en contraste con República Eslovaca 
que presenta una tasa de 14.4 empresas cerradas por cada cien.

En el tercer periodo, de 2005 a 2007, Inglaterra tuvo la tasa de 
creación más alta (se crearon 12 empresas por cada 100), mientras que 
México tuvo la más baja (sólo 7 por cada 100). En Inglaterra se cerra-
ron 10 empresas de cada 100, mientras que en nuestro país sólo 3 se 
extinguían. Cabe destacar el caso de España donde por cada 10 em-
presas creadas sobrevivían 3. Italia y Luxemburgo presentan tasas que 
indican una acumulación de su población ya que las tasas de creación 
son mayores a las de cierre. En Dinamarca y Estados Unidos las cifras 
de creación y extinción prácticamente se mantienen en sus mismos 
valores. Desafortunadamente no hubo datos disponibles en cuanto a 
la extinción de sus empresas en este periodo para Finlandia, Holanda, 
Polonia, Portugal, República Eslovaca, República Checa y Suecia.

Alemania, Inglaterra e Italia no presentan grandes cambios en sus 
cifras y se ubican en las primeras posiciones, es decir, en sus territorios 
se crea una gran cantidad de empresas pero también se cierra otro 
tanto aunque en menor proporción. Estados Unidos muestra un fran-
co descenso en sus tasas para los dos periodos en los que se tuvo infor-
mación disponible, pero la variación entre creación y cierre es mínima.

 En el cuadro 5 se muestran las proporciones de sobrevivencia 
después de los dos años de creación de las empresas para las cohortes 
de 1998, 1999, 2000 y 2006; puede observarse que en España dicha 
sobrevivencia se incrementa 5.4 puntos porcentuales en 2006 respecto 
a su valor de 1998, pasando de 69.0 a 74.4% de empresas sobrevivien-
tes. Italia presenta el mayor incremento en el periodo con 5.7 puntos 
porcentuales; en 1998 sobrevivía 67.5% de empresas italianas y para 
2006 el porcentaje alcanzó la cifra de 73.2. Inglaterra también tuvo un 
incremento, aunque menor, al pasar de 79.1 a 80.4 y 82.0% en el año 
2000, seis años después desciende 3.3 puntos para llegar a 78.7% de 
empresas sobrevivientes.
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En los años 1998 y 2000 México presenta las mayores cifras de 
sobrevivencia, 89.1 y 90.1% respectivamente. En 1999 Suecia supera 
ligeramente a nuestro país por la diferencia de 0.1 punto porcentual 
(prácticamente en ese año compartían el mismo nivel).

Lo anterior muestra que en otras latitudes la sobrevivencia de em-
presas es más precaria y que se extinguen a una mayor velocidad que 
en nuestro país. Probablemente este fenómeno se deba a que nuestros 
empresarios no dan de baja su registro ante el rfc cuando su empresa 
ha cerrado temporalmente por alguna causa y tengan la intención de 
continuar en un futuro, aunque no tenemos certeza de que este fenó-
meno también se dé en los países que se consideraron en el estudio.

Consideraciones finales

En este documento se da cuenta desde una perspectiva demográfica 
lo ocurrido a las empresas mexicanas durante un periodo de veintisie-
te años, en el que se han presentado todo tipo de situaciones que 
afectan la creación y vida de las empresas: años de bonanza económi-
ca como los del boom petrolero de los años ochenta; años de crisis como 
los de 1982, 1987 y 1995; tiempos de incertidumbre generados por un 
nuevo cambio de gobierno en nuestro país, así como una contracción 
económica internacional posterior al ataque terrorista al Centro Mun-
dial de Comercio en septiembre de 2001.

CUADRO 5 
Proporción de empresas sobrevivientes a dos años de su creación;  
México y ocde

País 1998 a 1999 a 2000 a 2006 b

España 69.0 69.8 71.1 74.4

Finlandia 69.5 70.5 71.3 n.d.

Inglaterrac 79.1 80.4 82.0 78.7

Italia 67.5 74.8 77.3 73.2

Luxemburgo 77.1 77.4 74.5 78.5

Suecia n.d 89.9 88.6 n.d.

Méxicod 89.1 89.8 90.1 n.d.

Fuentes: a ocde, 2006: 405. b ocde, 2010: 377-379. c Para el año 2006: Office for 
National Statistics, 2008: 2. d Morales, 2008: 86.
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Tomando en cuenta el contexto anterior se advierte que durante 
el periodo de 1980 a 2007 el volumen de la población de empresas 
mexicanas se incrementó en poco menos de 800 mil unidades (795 
337). Prácticamente la población empresarial ha sido joven en todo el 
periodo, poco más de 90% de ellas estuvo situada entre los 20 y 25 años 
de edad y su promedio se sitúa alrededor de los 10 años.

El incremento de empresas creadas es constante durante el perio-
do, con excepción de los años de crisis (1987 y 1995); en 1980 se 
abrieron más de dieciséis mil negocios, y en 2005 la cifra se acercaba 
a los setenta mil. En los siguientes dos años las cifras se redujeron un 
poco, terminando en 2007 con un nivel de empresas similar al del año 
2000 (poco más de cincuenta mil empresas creadas).

Así como las empresas creadas aumentaron durante el periodo, 
también las extinguidas se incrementaron constantemente (de menos 
de mil al inicio del periodo a casi treinta mil en 2005). Visto de otra 
manera, en 1995, año de una de las peores crisis financieras de nuestro 
país, cada 34 minutos una empresa cesaba sus operaciones; durante 
2007 el tiempo en que se extinguía una empresa era de 20 minutos. 
Esto es, en la actualidad las empresas se extinguen a una velocidad 
mayor que en el pasado.

El rango de edad de las empresas en nuestro país al 30 de junio 
de 2007 fue de cero a 106 años de edad; en la edad uno se localizaba 
la cifra más alta con poco más de sesenta mil empresas que estaban en 
una edad crítica para su sobrevivencia; a partir de las edades subse-
cuentes la población disminuye constantemente.

Ahora los emprendedores de negocios pueden apreciar que 40% 
de las empresas mexicanas tiene más de doce años y el porcentaje 
restante tiene menos de eso, lo que indica que la población es joven 
y de reciente creación. Cuatro de cada diez sobrevivieron la crisis 
financiera de 1995 y por tanto puede presumirse que son empresas 
con un alto grado de resistencia a las condiciones del mercado 
mexicano.

El estudio sobre el riesgo de cerrar que vivieron las empresas du-
rante el periodo evidenció que en casi en toda la década de los ochen-
ta no hubo diferencia en la edad de una empresa al momento de ex-
tinguirse; es decir, las empresas de edades menores a los diez años 
tenían tasas de cierre muy similares. A partir de los años noventa se 
abre una brecha entre las empresas de reciente creación (uno y dos 
años) y las menores a diez (seis y nueve años); las primeras presentan 
tasas más altas de cierre en comparación con las segundas. Lo anterior 
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indica que las empresas más jóvenes son más vulnerables y tienen 
mayor riesgo de terminar con sus operaciones.

La sobrevivencia de las empresas mexicanas no es diferente a las 
de otros países. En general, si sobreviven a los primeros dos años de 
edad tendrán una mayor probabilidad de continuar con sus operacio-
nes. Al compararlo con los países miembros de la ocde, nuestro país 
presenta un volumen mayor de empresas que los países más pequeños 
de Europa y menor que aquellos con mayor territorio; el crecimiento 
de la población nacional fue moderado al igual que el de Suecia, Ho-
landa, República Checa e Inglaterra. Estados Unidos, Italia, España y 
Portugal, además de tener una gran población, tuvieron un crecimien-
to acelerado entre 1996 y 2007.

Por otro lado, México está por debajo del promedio de empresas 
creadas y también por debajo del promedio de empresas extinguidas; 
es decir, a pesar de que no se crea una gran cantidad de empresas, 
tampoco se cierran grandes cantidades, lo que permite ir acumulando 
población año con año.

Países como Alemania, Inglaterra y Estados Unidos presentan tasas 
de creación y cierre mayores que las de México. Cabe destacar el caso 
de España, donde por cada 10 empresas creadas sobrevivieron tres. 
Además, Suecia es el país europeo que tiene cifras muy similares a las 
nuestras.

Finalmente, la proporción de empresas que se extinguen en una 
misma cohorte es menor en México en comparación con países miem-
bros de la ocde; esto es, las cohortes de empresas mexicanas se extin-
guen a menor velocidad.
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Anexo

CUADRO A1 
Población empresarial al 30 de junio de 2007, México

Edad Empresas Edad Empresas Edad Empresas Edad Empresas

0 58 217 27 8 612 54 635 81 29

1 62 442 28 6 781 55 604 82 36

2 59 384 29 5 422 56 348 83 34

3 53 558 30 4 818 57 294 84 25

4 48 493 31 4 633 58 264 85 18

5 45 541 32 4 635 59 246 86 23

6 41 926 33 4 220 60 243 87 18

7 39 747 34 3 565 61 230 88 13

8 38 582 35 3 164 62 194 89 15

9 36 482 36 2 883 63 176 90 12

10 33 374 37 2 484 64 157 91 8

11 27 902 38 2 153 65 166 92 6

12 28 134 39 1 968 66 160 93 5

13 29 186 40 1 764 67 141 94 11

14 27 969 41 1 599 68 123 95 10

15 27 833 42 1 414 69 125 96 8

16 27 247 43 1 349 70 143 97 8

17 25 086 44 1 353 71 129 98 5

18 20 398 45 1 200 72 100 99 6

19 17 340 46 1 056 73 83 100 8

20 16 320 47 901 74 70 101 6

21 14 656 48 756 75 54 102 7

22 12 745 49 713 76 35 103 16

23 11 562 50 657 77 30 104 31

24 10 660 51 638 78 31 105 984

25 11 202 52 581 79 25 106 955

26 10 616 53 464 80 19 Total 913 475

Fuente: Elaboración propia con datos del rfc.
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